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ABREN LICITACIÓN PARA 
VENTA DE ENERGÍA DE 
ACARAY AL MERCADO 
DEL BRASIL. 
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Empresas deben al zz 
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LAS COOPERATIVAS. 


“ws sistema financiero 
US$ 12.643 millones TANTE 


NEGOCIOS BUSCA 


El informe sobre estabilidad financiera millones al cierre del primer trimestre de CAPTAR INVERSIONES 
publicado por el Banco Central del Paraguay este año. Los préstamos concedidos por los DE CAPITAL ASIÁTICO. 
indica que la deuda de las empresas con bancos al sector empresarial en el último año 
el sistema bancario equivale al 28,2% aumentaron un 12,3%, principalmente para 
del Producto Interno Bruto (PIB), lo que compañías del sector industrial, comercio al 
representa aproximadamente US$ 12.643 por mayor y servicios. 


INTERFISA HEDITORIAL 


BANCO 


La UE advierte a los 
importadores del bloque 
que, si no cumplen con 
las normas del debido 
proceso, sus cargamentos 


Algodón y arroz van ganando p” "~ 
REI o terreno en el Chaco 7 
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= A pesar de los desafíos que representan los largos periodos i „serán rechazados. Por 
$ - p E BA ' AS ejemplo, carne paraguaya 
de sequía, dos cultivos poco tradicionales en esta región del à oeda enaa 
país, como el algodón y el arroz, están ganando cada vez más Da. Ẹ 


chaqueña “deforestada” 
según la UE -con 
cambio de uso de suelo 
según la ley paraguaya 
422- sería incautada. 


espacio en el Chaco paraguayo gracias al uso de la tecnología. 

Técnicos del sector agrícola destacan que, con las obras de 
Nueva tarjeta infraestructura en curso para el aprovechamiento del Río 

ueno albirroja Paraguay, el potencial de crecimiento en la zona es enorme. 
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2 BUENOS DÍAS 


RESERVA FEDERAL 


LA MEDIDA 
PREFERIDA SE 
MODERO EN ABRIL 


El índice de precios 
del consumo personal 
subyacente, que 
excluye los 
componentes 
volátiles de los 
alimentos y la energía, 
aumentó un 0,2% 
respecto al mes 
anterior en EE.UU. 
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CHILE 


ACUERDO DEFINITIVO 
ENTRE CODELCO Y 
SQM 


El gigante del cobre 
está por convertirse 
en un actor mundial 
del litio tras firmar una 
asociación que dará 

a la empresa estatal 
una participación 
mayoritaria en los 
activos chilenos de 
salmuera de SOM. 


EE.UU. 


ALTAS EXPECTATIVAS 
PARA EL NEGOCIO DE 
SERVIDORES DE IA 


Las acciones de 

Dell se han más que 
triplicado en los 
últimos 12 meses, ya 
que los inversores 
han visto al fabricante 
de hardware como 
un beneficiario 

de la demanda de 
inteligencia artificial. 


C0P29 ARGENTINA 
ANFITRIÓN GOBIERNO ACEPTA 
PROPONE GRAVAR CAMBIOS PARA 
COMBUSTIBLES LOGRAR MEJORAS 


Azerbaiyán, que 
acogerá este año la 
cumbre de las Naciones 
Unidas sobre el clima, 
está trabajando 

en una propuesta 

para imponer un 
gravamen a la 
producción de petróleo, 
gas y carbón. 


Milei incorporó al 
paquete fiscal un 
aumento en el tope 

de las regalías mineras 
que generó ruido en la 
cámara de empresarios. 
El RIGI debe fomentar 
el desarrollo de 

las cadenas de 
producción locales. 


MÉXICO 


TURISMO ALCANZA 
CIFRAS RECORD DE 
EMPLEO EN 2024 


Durante el primer 
trimestre, el sector 
turístico alcanzó un 
nuevo hito al emplear a 
4.831.000 personas, lo 
que representa el 9% 
del empleo nacional 

en el periodo de enero 
a marzo; un 3,3% más 
que el año pasado. 


La Frase 


El Estado debe 

promover y ayudaralos 
emprendedores para dinamizar 
economía del país. Las MIPYMES 
constituyen el motor dela 
actividad comercial y generador 
de oportunidades laborales. 


CIFRAS 


Lo Positivo 


6,00% 


SE MANTUVO 


la tasa de interés de política 
monetaria según resolvió el Banco 
Central del Paraguay, 


Lo Negativo 


6,0% 


MENOS 


fue el margen por operaciones 
de cambio en abril de este añoen 
comparación con el año pasado. 


MEMEDELDÍA 


LUIS PETTENGILL 
SENADOR 


EL RANKING 


RANKING DE PAÍSES DE SUDAMERICA CON 
MAYOR RECEPCION DE REMESAS 


Monto en millones de dólares. Fuente: Oficina de censo de EE.UU. 


Y Asilo Twitteoron 


FEDERICO MORA 
(Omora_federico 

Desde el 
(OConesParaguay 
comunicamos que en 
adelante el proceso de 
“reconocimiento de títulos 
extranjeros” es totalmente 
digital, simplificado, y 

con el costo reducido. 

Este paso es central para 
el retorno, reinserción 

y captación de capital 
humano avanzado al país 
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y claro 


cristina kirchner 


EZEQUIEL SANTAGADA 
@EFSantagada 


Ojalá rindan cuentas de 
todo en forma completa 
y clara, Nelson; así 

me evitan el disgusto 
de demandarles. 
Lastimosamente, ustedes 
manejan los plazos 

(y las leyes) en forma 
mañosa, con un claro 
"animus jodendi" al 
pueblo de Asunción. 

Si cumplieran con 
laley, nila 
@contraloriapy 

, ni @DiputadosPy 

, ni comunes como yo 
y otros contribuyentes 
tendríamos que 
haberles compelido 
arendir cuentas. 

¿Te recuerdo lo que les 
exige el art. 8, incisos f), 
8) y m) de la L.5282? 


MARCELO CLAURE 


(Omarceloclaure 


¿Sabías que Argentina 
fue una de las naciones 
más ricas del mundo a 
principios del siglo XX? 
Debido a malas decisiones 
políticas, ha enfrentado 
desafíos económicos. 
¡Pero tengo esperanza de 
que bajo el liderazgo de 
@JMilei Argentina 
pueda resurgir y 
recuperar su gloria! 


Y Un café con... 


VALENTINA 
CIOTTI 


DIRECTORA DE COMUNICACIONES 
EN TECHO PARAGUAY 


¿En qué consiste tu labor en la 
Dirección de Comunicaciones de 
TECHO? 

Tengo el desafío de construir 

e implementar las estrategias 
comunicacionales que respondan a los 
objetivos organizacionales, velando por 
el correcto posicionamiento de TECHO y 
liderando la comunicación institucional 
con foco en juventudes, voluntariado, 
incidencia y recaudación de fondos. 


¿Qué fue lo que te impulsó a formar 
parte de esta organización? 

La comunicación como herramienta para 
construir sociedades más justas fue una 
de las motivaciones que me llevaron a 
trabajar en TECHO. Presenciar el trabajo 
en conjunto entre el voluntariado y 

las familias con las que trabajamos es 
también una fuente importante de 
motivación. Ver a una juventud tan 
comprometida con su país y con hacer 
realidad el sueño de que nadie más viva 
en un piso de tierra realmente te inspira a 
querer dar lo mejor. 


¿Qué mensaje le darías a los jóvenes 
que quieren sumarse a TECHO? 
Quiero invitarles a involucrarse a 
construir el futuro que queremos 

y necesitamos, a que descubran su 
potencial de hacer grandes cosas 
mientras trabajamos en conjunto. Que se 
animen a empaparse de la experiencia, 
que escuchen las historias que las 
familias de los asentamientos tienen para 
contarnos. 


57 años 
de un camino 


extraordinario juntos 


Hoy celebramos el 57° aniversario del Grupo Vierci, 
junto a nuestros clientes y colaboradores, quienes 
hicieron posible transitar estos años con dedicación, 
convicción y pasión que nos caracteriza. 

Desde nuestros humildes inicios enfrentamos desafíos 
e incertidumbres y, lejos de abandonar, nos motivaron 
a grandes logros que hoy nos consolidan como un 
gran generador de empleo, dignificando a numerosas 
familias, en todos los países donde operamos. 

El compromiso, profesionalismo y entrega de nuestros 
colaboradores fueron pilares fundamentales para 
mantener nuestro crecimiento. 

Estamos profundamente convencidos de que el 
trabajo, la creatividad, el espíritu de equipo y el 
mantenimiento de nuestros valores, son los motores 
que nos impulsan a seguir adelante, superando las 
expectativas. 


Sabemos que con fe en Dios todo es posible, por eso, 
seguimos con nuestro compromiso inquebrantable de 
apoyar los programas de la Fundación Santa Librada, 
que hoy asiste a más de 30.000 personas por año en 
situación de vulnerabilidad y cuyos inicios se 
remontan al año 1967. 

Hoy tenemos el orgullo de contar con más de 17.500 
colaboradores, quienes protagonizan el desarrollo de 
nuestras actividades en los 8 países donde tenemos 
presencia. Orgullosos decimos que, desde Paraguay, 
expandimos nuestras operaciones a Brasil, Uruguay, 
Panamá, Bolivia, Chile, Perú y los Estados Unidos. 

A Dios, clientes, proveedores y colaboradores, les 
decimos gracias por permitirnos transitar este camino 
y ayudarnos en esta maravillosa travesía. 

La historia que hoy cumple su 57° aniversario aún 
tiene varias páginas por escribir, mirando con ansias y 
emoción. las oportunidades y retos que se avecinan, 
para que sigamos llevando en alto el nombre del 
Paraguay. 


¡Gracias a Dios y a todos nuestros colaboradores 
por este viaje extraordinario! 


GRUPO 


AA JVIERCI 
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Crédito destinado al consumo familiar registró mayor incidencia en el crecimiento 


El endeudamiento en empresas y hogares 
se mantiene en porcentajes estables 


prensaQ5dias.com.py 


1 Banco Central del 
Paraguay (BCP), 
reportó en el infor- 
me de Estabilidad 
Financiera (IEF) a mayo del 
2024 el comportamiento 
del crédito en los hogares 
y en las empresas, con un 
dinamismo estable según 
señalan los números. 


EL CRÉDITO A 

LOS HOGARES 

Conforme se detalla en el 
informe, el crédito otorgado 
a los hogares paraguayos 
representó el 9,5% del Pro- 
ducto Interno Bruto (PIB), 
lo que significa unos US$ 
4.259 millones. 


En ese sentido, a marzo del 
2024, el crédito a hogares 
presentó un incremento 
interanual de 16,1%, similar 
al aumento del año previo y 
por encima del dato de sep- 
tiembre de 2023 que fue de 
un 14,5%). 


Analizando por componen- 
tes, el crédito destinado al 
consumo en general ha re- 
gistrado la mayor incidencia 
positiva en el crecimiento 
del crédito a los hogares. 


Un dato relevante es que, a 
marzo 2024, la tasa de mo- 
rosidad de los hogares se 
situó en 6,1% (6,3% marzo 
de 2023). Desglosando por 
componentes, la morosidad 
del consumo también ha 
mostrado una reducción, 
alcanzando la cifra de 6,7%. 


Por otro lado, la tasa de mo- 
rosidad de los créditos desti- 
nados a la vivienda fue leve- 


El crédito otorgado a los hogares y a las empresas ha mostrado un mayor dinamismo 
desde el último informe 


Crédito a los hogares 


Variación interanual (9%) e indicencias (p.p) 


mmm Consumo BE Vivienda 


Fuente: BCP. 


mente mayor a la observada 
en marzo y en septiembre 
del 2023, ubicándose en 
3,9%. Considerando la me- 
jora en el mercado laboral, 
así como las buenas pers- 
pectivas de crecimiento 
económico en el entorno 
doméstico, se espera que 
persista la buena dinámica 
del crédito a los hogares y 
que el riesgo de crédito de 
esta cartera se mantenga en 
niveles acotados 


EL CRÉDITO A 
LASEMPRESAS 
Respecto al crédito otorga- 


ene-22 


16,1 


mar-22 
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jul-22 
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nov-22 
jul-23 


do a las empresas, en los 
últimos meses, el crédito 
a las empresas ascendió a 
28,2% del PIB, unos US$ 
12.643 millones, dando se- 
ñales de un mayor impul- 
so, creciendo a tasas mayo- 
res que las reportadas en el 
TEF de noviembre A marzo 
2024, se ha verificado un 
aumento de 12,3%, esto, 
sin el efecto cambiario, 
impulsado especialmente 
por el mayor dinamismo 
del crédito destinado a la 
industria, al comercio al 
por mayor, servicios y sec- 
tor financiero. 


Crédito a las empresas 
Variación interanual (%) e incidencias (p.p.) 
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mE Sector financiero 


mum Actividades inmobiliarias 


BANCO CENTRAL DEL PARAGUAY 


El crecimiento del crédito a 
empresas de gran tamaño 
fue el de mayor incidencia, 
seguido del aumento en el 
crédito a microempresas, 
a pequeñas y a medianas 
empresas (Ley N° 4.457 
para las Micro, Pequeñas 
y Medianas Empresas). En 
cuanto al riesgo de crédi- 
to, la tasa de morosidad 
del crédito total empresa- 
rial se ha reducido en com- 
paración con la registrada 
en el mismo periodo del 
año anterior. Así, a marzo 
2024, la morosidad total 
se situó en 1,8%, ligera- 
mente por debajo del 2% 
observado en marzo de 
2023. 


m Construcción 
m Otros 


Esta mejora en la calidad 
de la cartera empresarial 
se relaciona, principalmen- 
te, con la disminución de 
la morosidad en algunos 
sectores como actividades 
inmobiliarias, comercio 
al por menor, industria y 
agricultura En el caso de 
este último sector, podría 
relacionarse, en parte, con 
la aplicación de las medi- 
das transitorias al sector 
agropecuario que permitió 
renegociar las deudas, con 
vigencia hasta fines de sep- 
tiembre 2024. 


Considerando que la activi- 
dad económica ha seguido 
mostrando una buena diná- 
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1222 Administración pública 


Crédito total a empresas 


mica en los últimos meses, 
manteniéndose las proyec- 
ciones favorables para todo 
el 2024, se prevé una evolu- 
ción positiva del préstamo 
otorgado a empresas y que 
el riesgo de crédito se man- 
tenga en niveles bajos. 


En el marco de este infor- 
me, el BCP realiza pruebas 
de tensión que se aplican 
a 22 entidades del sistema 
financiero, desagregadas 
en 18 bancos y 4 compañías 
financieras. Estas pruebas 
indican que, ante even- 
tuales shocks externos, la 
solvencia local permanece 
por encima del mínimo 
exigido. 


Fue presentado 
el viernes ante 
el directorio 
del Banco 
Central del 
Paraguay, como 
nuevo gerente 
eneral de la 
anca matriz. 
Anteriormente 
se desempeñaba 
como subgerente 
general de , 
dministración y 
Finanzas. 
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ECONOMÍA DIGITAL 
La iniciativa espera la adherencia de entidades patrocinadoras 


BCP busca fomentar la adopción de 
pagos electrónicos en las Mipymes 


prensa@Sdias.com.py 


l Banco Central 

del Paraguay, 

busca fomentar 

los sistemas de 
pagos electrónicos en las 
micro, pequeñas y media- 
nas empresas para facilitar 
y reducir costos en sus 
transacciones, contribu- 
yendo, igualmente, a la 
mayor eficiencia del sis- 
tema financiero. En ese 
contexto, se encuentra 
en marcha el programa 
piloto “Economía Digital”, 
el cual busca fomentar la 
adopción de sistemas de 
pagos electrónicos. 


La ejecución de dicho 
programa responde a 
los objetivos del BCP de 
apoyar el desarrollo de 
las capacidades financie- 
ras de las personas por 
medio de la innovación y 
la capacitación, y promo- 
ver el acceso y uso de los 
servicios financieros. Pa- 
ralelamente, la adopción 
de pagos electrónicos en 
las mipymes contribuye 
al proceso de transforma- 
ción hacia una economía 
más digital y eficiente, 
que reduzca costos aso- 
ciados a los métodos tra- 
dicionales e incremente 
la formalización. 


La iniciativa comprende 
el desarrollo de un plan 
de trabajo de parte de 
“entidades participantes”, 
es decir, bancos o finan- 
cieras que se inscriban al 
programa, el cual deberá 
contemplar la formación 
y capacitación de los in- 
tegrantes de las mipymes 
patrocinadas, realización 
de un diagnóstico inicial 
de los métodos de pago 
actuales, y desarrollo de 
una estrategia para la 
transición a pagos elec- 
trónicos. 


Las entidades adheridas 
al programa deberán pa- 
trocinar al menos ocho 
mipymes con las que im- 
plementarán dichos pla- 
nes de trabajo, incluyendo 
acciones específicas con 
las condiciones estipula- 
das en el reglamento del 
programa, entre las que 
se pueden mencionar: ob- 
jetivos claros y medibles, 
estrategia de implemen- 


"CI 
LA 


PARTICIPACION 
NO TIENE COSTO 
ALGUNO PARA LAS 
ENTIDADES NI 
LAS MIPYMES. 


MIPYMES 
POR ENTIDAD 
PARTICIPANTE. 


EL PROGRAMA SE 
EXTENDERÁ POR 
UN ANO PARA 
EMPRESAS SIN 
CUENTA EN EL 
SISTEMA. 


tación detallada, perfiles 
de las mipymes patroci- 
nadas, programas de ca- 
pacitación, asignación de 
recursos y responsabili- 
dades, mecanismos de se- 
guimiento y evaluación, 
entre otras. 


La duración del programa 
se extenderá por un año 
para las patrocinadas que 


Programa Pil 


Apoyando el desarrollo de 
capacidades y promoviendo el 
acceso y uso de servicios financieros 


Dirigido a 


Entidades 


financieras 


no contaban con cuenta 
bancaria y seis meses 
para aquellas que ya es- 
taban bancarizadas. Al 
culminar el programa, las 
empresas patrocinadas 
podrán recibir reconoci- 
mientos por parte de las 
entidades, en tanto que 
estas últimas con desem- 
peños cuantitativos so- 
bresalientes recibirán dis- 


Interesadas en promover 
los pagos electrónicos en 
mipymes bancarizadas y 


no bancarizadas. 


tinciones que refuercen 
su reputación como insti- 
tuciones comprometidas 
con el desarrollo social y 
económico del país. 


Las entidades interesadas 
en unirse al programa de- 
berán enviar una solicitud 
al Banco Central del Para- 
guay, acompañada del for- 
mulario de participación 


SOBRELA 

PROPUESTA PILOTO 

La participación en el Pro- 
grama Piloto "Economía 
Digital" no tiene costo algu- 
no para las entidades finan- 
cieras ni para las Mipymes 
patrocinadas. 


Cada entidad participan- 
te será responsable de la 
selección de las Mipymes 
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para este plan piloto. El 
reglamento establece un 
mínimo de ocho Mipymes 
por entidad participante. 
Las mismas pueden estar 
ubicadas en cualquiera de 
los seis departamentos o 
distritos más poblados del 
país. No obstante, los par- 
ticipantes tienen la opción 
de proponer una ubicación 
alternativa, siempre que 
esta propuesta esté adecua- 
damente justificada en tér- 
minos de su contribución a 
los objetivos del programa. 


Cabe resaltar que el progra- 
ma no limita la participa- 
ción de las Mipymes a un 
rubro específico. Cualquier 
Mipyme interesada en la 
transición a pagos digita- 
les y que cumpla con los 
requisitos del programa 
puede participar, indepen- 
dientemente de su sector o 
industria. 


Las entidades interesadas 
en unirse al programa de- 
berán enviar una solicitud 
al Banco Central del Para- 
guay, acompañada del for- 
mulario de participación. 
Las inscripciones están ha- 
bilitadas hasta el 14 de junio 
de 2024. 


Las Mipymes deben pre- 
sentar una Carta de Com- 
promiso firmada por sus 
representantes, comprome- 
tiéndose a participar como 
empresas patrocinadas. 


Las entidades financieras 
deben constituir un equipo 
encabezado por un patroci- 
nador de alto rango, presen- 
tar un plan de trabajo deta- 
llado y patrocinar al menos 
ocho Mipymes. 


El programa se extenderá 
por un año para empresas 
sin cuenta en el sistema 
anterior al comienzo del 
programa y seis meses para 
aquellas que ya tienen una 
cuenta en el sistema, con 
evaluaciones trimestrales y 
una evaluación final. 


Cabe aclarar que las certi- 
ficaciones se basan en el 
incremento del volumen de 
transacciones electrónicas, 
mientras que las distin- 
ciones se otorgan por re- 
sultados sobresalientes en 
volumen de transacciones 
electrónicas. 
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La potencia ofrecida a Brasil procederá de la central hidroeléctrica Acaray 


ANDE abrió proceso de licitación 


para la venta de 100 MW de 


energía al mercado brasileño 


José David Angulo 
jonguloO5dias.com.py 
1 presidente de la 
Administración 
Nacional de Elec- 
tricidad (ANDE), 
Félix Sosa, anunció la 
apertura del proceso de 
licitación para la comercia- 
lización del primer bloque 
de potencia desde Paraguay 
para el mercado libre brasi- 
leño. 


“Hoy para nosotros, para el 
Paraguay, y principalmente 
para el sistema eléctrico pa- 
raguayo, es un día histórico 
porque iniciamos la posi- 
bilidad de colocar nuestra 
energía al gran mercado 
eléctrico brasileño, porque 
lo que anteriormente hacía- 
mos era la exportación o la 
venta a una sola empresa, 
que es COPEL, y ahora se 
nos abre la posibilidad de 
entrar en ese mercado gi- 
gantesco”, informó Sosa en 
conferencia de prensa des- 
de Mburuvicha Róga. 


Desde la ANDE consideran 
iniciar con esta primera 
oferta de un bloque de ener- 
gía generada en la central 
hidroeléctrica Acaray de 
100 megavatios medio de 
potencia, y con un plazo 
de contrato que sería como 
mínimo de un año y como 
máximo de seis años. 


“Estamos apuntando a los 
agentes que hoy en día 
tienen la habilitación en el 


BANCO 


GNB 
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mercado eléctrico brasile- 


ño de importar y exportar 
energía eléctrica de los paí- 
ses del Mercosur, tenemos 
que recordar que actual- 
mente Brasil permite la im- 
portación desde Argentina 
y Uruguay en el mercado 
a corto plazo. Lo que noso- 
tros estábamos apuntando 
en el mercado libre, es decir, 
también es la primera vez 
en la historia que Brasil está 
permitiendo que otros paí- 
ses puedan comercializar 
su energía allí”, añadió el 
presidente de la entidad. 


Del mismo modo, explicó 
que desde el pasado viernes 
se publicaron los términos 
de referencia en el portal 
de la Dirección Nacional 
de Contrataciones Públi- 
cas (DNCP) y también en 
la página web de la ANDE. 
“Hasta el 1 de julio se pre- 
sentan todas las ofertas 


para comenzar a hacer las 
evaluaciones correspon- 
dientes. Habrá 20 días para 
poder realizar todas las 
consultas correspondientes 
que tengan los interesados 
con relación a esta oferta, 
para el efecto se habilitó un 
correo institucional exclu- 
sivo. Todas las novedades y 
respuestas a estas consultas 
serán publicadas en el por- 
tal de la DNCP por cuestio- 
nes de transparencia, todas 
las informaciones serán 
públicas a través de ese me- 
dio”, acotó Sosa. 


Aclaró, además, que to- 
davía se están definiendo 
procesos sobre cómo se 
va a operativizar el proce- 
dimiento, "considerando 
que todo esto es a referén- 
dum de la aprobación del 
Viceministerio de Minas 
y Energía para que esto se 
pueda operativizar”. 


1 al 18 de junio 


ANTECEDENTES 

El ingeniero Sosa relató 
que la Ley 966/64, que es- 
tablece la carta orgánica 
de la ANDE, le autoriza a 
esta empresa comprar y 
vender energía eléctrica 
dentro y fuera del territorio 
paraguayo. “También es 
importante mencionar que 
la ANDE es una empresa 
pionera en la exportación 
de energía eléctrica en los 
países de la región, conside- 
rando que, en 1964, cuando 
entró en operación la cen- 
tral hidroeléctrica Acaray, 
desde aquella vez ya hemos 
realizado la exportación de 
energía eléctrica para una 
empresa distribuidora del 
estado de Paraná y también 
hacia la Argentina”. 


Refirió que en fecha 11 de di- 
ciembre del año 2020 serea- 
lizó la declaración binacio- 
nal en el consejo de Itaipú 


para que las instalaciones 
de la central hidroeléctrica 
Itaipú se convierta en el 
nodo de conexión y sirva de 
paso de la energía paragua- 
ya hacia el mercado brasile- 
ño y viceversa. “Por indica- 
ción del presidente Santiago 
Peña, en septiembre del año 
pasado enviamos una nota 
al Ministerio de Minas y 
Energía del Brasil solicitán- 
doles poder iniciar las con- 
versaciones para la apertura 
de ese mercado para que 
podamos exportar nuestra 
energía”. Posteriormente, 
en fecha 7 de mayo de este 
año, en el acuerdo de enten- 
dimiento entre Paraguay y 
Brasil sobre directrices re- 
lacionadas con la energía de 
la Itaipú Binacional, los dos 
países acuerdan que Para- 
guay acepta la responsabili- 
dad de inmediato de vender 
su energía a ese mercado””. 
cordó. 


> 


tiendas adheridas 


electrónica y 
electrodomésticos 


gourmet y 
delicatessen 


Conocé las bases y comercios adheridos en www.beneficiosbancognb.com.py 


En el marco de 
la presentación 
del proceso 
licitatorio, y en 
vista del anuncio 
que dio el mismo 
presidente de la 
ANDE el jueves 
pasado sobre 

la incautación 
de equipos 
dedicados a la 
criptominería 
ilegal, Sosa 
guardó silencio 
al ser consultado 
sobre si se 
conocía a quién 
pertenece la 
propiedad donde 
estaba instalada 
esta granja en 
Salto del Guairá. 


En medios de 
comunicación 
comenzó a rodar 
la versión de que 
detrás de esto 
habría intereses 
importantes 

y señalaron 

la posible 
vinculación de un 
funcionario del 
Gobierno actual, 
específicamente 
del ministro 

de Desarrollo 
Social, Tadeo 
Rojas. 


Ante estos 
señalamientos, 
el encargado de 
dicha cartera 
respondió en su 
cuenta en la 
red social X: 
“FALSO DE TODA 
FALSEDAD!!! 

No sé cómo 
pueden ser tan 
irresponsables 
en emitir esta 
falacia!! 
Desmiento 
categóricamente 
y me reservo 

el derecho 

de accionar 
judicialmente por 
esta difamación, 
calumnia e 
infamia”. 


¿Aún no tenés tu 
tarjeta Banco GNB? 


Escanes el código QR o 


llamá al 021 417 6000 
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ENTIDADES SOLIDARIAS 
Ley de blindaje para los depósitos de ahorristas sigue postergado 


Reflotan el proyecto de crear un Fondo 
de Garantías para las cooperativas 
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os fondos de pro- 

tección de depósi- 

tos han sido discu- 

tidos en Paraguay 
durante dos décadas, sin 
que hasta ahora se haya 
concretado su implemen- 
tación, a pesar de su impor- 
tancia en momentos críti- 
cos para las cooperativas o 
ante situaciones económi- 
cas adversas a nivel nacio- 
nal o internacional. 


NECESIDAD DE 
RESPALDO 
Recientemente, se ha vuel- 
to a poner en debate la 
necesidad de ofrecer res- 
paldo legal a los ahorristas 
para evitar que queden 
desprotegidos. Simona Ca- 
vazzutti, presidenta de la 
Confederación de Coopera- 
tivas Rurales del Paraguay 
(Concopar) habló sobre 
la creación de fondos de 
garantía para las cooperati- 
vas. El plan consiste en que 
cada cooperativa invierta 
una suma de dinero a fin de 
año, destinada a un fondo 
de garantía que se colocará 
en un fideicomiso bancario 
y generará intereses. 


EJEMPLO DE 

BRASIL: SICREDI 
Cavazzutti mencionó que 
en Brasil, el sistema SICRE- 
DI ha funcionado durante 
25 años, y en ese tiempo 
ninguna cooperativa se ha 
declarado en quiebra. Este 
sistema incluye controles 
mutuos y apoyo a las coope- 
rativas que enfrentan pro- 
blemas, evitando su cierre. 


MAGNITUD 

DEL SECTOR 
COOPERATIVO 
Actualmente, los ahorros 
del sector cooperativo en 
Paraguay superan los USD 
2.000 millones. Según re- 
gistros del Incoop, existen 
alrededor de 1.000 coope- 
rativas en el país, la mitad 
de las cuales pertenecen al 
sector de ahorro y crédito. 
Estas cooperativas tienen 
más de 1,6 millones de aso- 
ciados, representando cer- 
ca del 50% de la Población 
Económicamente Activa 
(PEA). 


El activo total de las coope- 
rativas mostró una dinámi- 
ca positiva al cierre de 2023, 
representando el 7,8% del 


1,6 


MILLONES DE 
ASOCIADOS 
TIENEN LAS 
COOPERATIVAS 


PIB y el 11,2% de los crédi- 
tos otorgados por bancos y 
compañías financieras. La 
Cartera de créditos creció 
un 5,7% interanual a di- 
ciembre de 2023, alcanzan- 
do un saldo de 18,6 billones 
de guaraníes (USD 2.536 
millones), con una tasa de 
morosidad del 7,2%, similar 
ala delaño previo. 


ANTECEDENTES Y 
CUESTIONAMIENTOS 
Desde 2008, sehadiscutido 
la creación de una entidad 
administradora del sistema 
de protección de depósitos 
de las cooperativas, que 
actúe como regulador. Or- 
ganismos internacionales 
como el Fondo Monetario 
Internacional (FMD y el 
Banco Central del Paraguay 
(BCP) han cuestionado los 
manejos  inconsistentes 
en el sector cooperativo, 
señalando que las coope- 
rativas son juez y parte en 
las decisiones regulatorias. 
En 2016 y 2022 se propuso 
la creación de un fondo de 


EL DATO 


EL MEF DEBE 
PRESENTAR 
EL PROYECTO 
DE LEY ANTE 
EL CONGRESO 
NACIONAL 


garantía para cooperativas, 
sin éxito. 


ESTABILIDAD DEL 
SISTEMA 

El exdiputado Edwin Rei- 
mer señaló que las coope- 
rativas enfrentan el mismo 
desafío que el sistema fi- 
nanciero: mantener la con- 
fianza pública y contribuir 
ala estabilidad del sistema. 


Reimer considera que es 
necesario contar con una 
estructura complementa- 
ria derivada de acuerdos 
colectivos, que incluya a 
las cooperativas, entidades 
financieras y el gobierno, 
para garantizar la protec- 
ción de los ahorristas y la 
estabilidad del sistema fi- 
nanciero. 


LACIFRA 

Las cooperativas en Para- 
guay cuentan con 1,6 mi- 
llones de socios, una cifra 
que refleja la magnitud e 
importancia del sectoren la 
economía nacional. 
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CAMPO 


Afirman que la diversificación de cultivos puede generar mayor rentabilidad al productor 


La producción de algodón y arroz van 
ganando terreno en el chaco paraguayo 
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n los últimos 

años, la región 

del Chaco para- 

guayo desempe- 
ñó un notable avance en 
el desarrollo de cultivos 
alternativos, destacan- 
do el algodón como una 
solución efectiva para 
enfrentar los desafíos cli- 
máticos, especialmente la 
sequía y la falta de agua 
que normalmente si afec- 
tan a cultivos como la soja 
y el maíz. 


En el marco de la Expo 
Pioneros del Chaco, Fa- 
bián Pereira, director co- 
mercial de GPSA, señaló 
a nuestro medio que el 
desarrollo agrícola en el 
chaco paraguayo está 
siendo liderado por cul- 
tivos como el algodón 
y el arroz, y que no solo 
prometen incrementar la 
rentabilidad de los pro- 
ductores, sino también 
“posicionar al país como 
un importante jugador en 
el mercado internacional 
de estos productos”. 


En ese sentido, enfatizó 
que actualmente existen 
más de 50,000 hectáreas 
dedicadas al algodón en 
esta región, y que la ven- 
taja de producirlo, es que 


se adapta bien al estrés 
hídrico característico del 
Chaco. 


CLIMA OPTIMO 

Pereira destacó que el 
algodón requiere con- 
diciones secas durante 
la cosecha, que general- 
mente ocurre en julio, 
una época de sequía en la 
región, por lo que dicha 
condición climática per 
mite obtener una fibra 
de alta calidad que no se 
humedece ni se mancha, 
garantizando buenos 
precios en el mercado. 


“El algodón tiene una 
fibra de alta calidad 
que en el momento de 
la cosecha necesita de 
momentos secos para 
que esa fibra que está a 
punto de ser cosechada 
no se humedezca, no se 
manche, y así pueda ser 
vendida a buenos pre- 
cios por la calidad que 
tiene, y justamente en la 
región chaqueña es muy 
característica que en los 
momentos de la cosecha 
del algodón que estamos 
hablando de los meses 
de julio aproximadamen- 
te es momento de sequía. 
Entonces permite poder 
cosechar un algodón de 
muy buena calidad”, ex- 
plicó. 


POSICIONAMIENTO 
DEL ARROZ 

Pereira comentó que otro 
cultivo que ha mostrado 
un crecimiento signifi- 
cativo en esta región del 
país, es el Arroz, espe- 
cialmente en la región del 
bajo Chaco, que de acuer- 
do al empresario, “es una 
zona que hoy en día ne- 
cesita de infraestructura 
para potenciarse al máxi- 
mo” y que puede permitir 
que más de 400.000 hec- 
táreas que actualmente 
están en unidades casi 
improductivas puedan 
serutilizadas. 


“Esta área, que necesita 

mejoras en infraestruc- 
tura, tiene el potencial 
de convertir más de 
400,000 hectáreas, ac- 
tualmente casi improduc- 
tivas, en tierras altamente 
productivas”, sostuvo. 


Puntualizó que el cultivo 
de arroz en el bajo Chaco 
se beneficia de las con- 
diciones de los campos 
bajos con abundancia 
de agua y presencia de 
palmares, lo que permite 
combinar la producción 
de arroz con la ganadería 
para maximizar la renta- 
bilidad. 


En ese sentido, Pereira 


destacó que, a diferencia 
de otros cultivos, el arroz 
no depende tanto del cli- 
ma, siempre y cuando se 
tenga acceso a una fuente 
confiable de agua. 


APORTEALA 

REGIÓN 

El director comercial de la 
firma, precisó que GPSA 
ha desarrollado un pro- 
yecto innovador en la es- 
tancia Siete Puntas, donde 
cultivan 7,000 hectáreas 
de arroz en el bajo Chaco, 
cerca de Concepción. 


Agregó que dicho proyec- 
to, aprovecha la dispo- 
nibilidad de agua del río 
Paraguay y ha requerido 
inversiones en infraes- 
tructura, como energía 
eléctrica para el bombeo, 
instalaciones de silos para 
el secado y almacena- 
miento del arroz, y mejo- 
ras en los caminos. 


Sobre el punto, sostuvo 
que dicho esfuerzo como 
empresa familiar ha de- 
mostrado ser un ejemplo 
exitoso, incentivando a 
otros productores a seguir 
este camino y desarro- 
llando así la región cha- 
queña. 


DIVERSIFICACIÓN DE 
CULTIVOS 


EL DAT 


EL ARROZ SE 
BENEFTA DE LOS 
CAMPOS BAJOS 
CON MUCHA AGUA 
Y PRESENCIA DE 


PALMARES 
EL ALGODÓN POR 
SU PARTE, SE 


ADAPTA BIEN AL 
ESTRES HÍDRICO 
CARACTERÍSTICO 
DEL CHACO 


LA CIFRA 
50.000 


HECTAREAS 
DEDICADAS AL 
ALGODON HAY EL 
CHACO 


7.000 


HECTAREAS DE 
ARROZ CULTIVAN 
DESDE GPSA EN 
SIETE PUNTAS 


Finalmente, el directivo 
de la firma resaltó que 
el Chaco “no deja de sor- 
prender” y que a aparte de 
los cultivos mencionados 
(Algodón y arroz), la pro- 
ducción de sésamo y chía 
también están ganando 


FABIAN PEREIRA 
DIRECTOR COMERCIAL DE GPSA 


“El algodón 

el arroz no 
solo prometen 
incrementar la 
rentabilidad de 
los productores, 
sino también 
posicionar al 
país como un 
importante 
jugador en 

el mercado 
internacional 
de estos 
productos” 


terreno en esta región del 
país, ofreciendo nuevas 
oportunidades a los agri- 
cultores locales de poder 
diversificar los cultivos 
para mayor rentabilidad 
antes condiciones climá- 
ticas no favorables. 


LUNES, 3 DE JUNIO DE 2024 


¡as 


prensaQ5dias.com.py 


n un hito trascen- 

dental, Sudameris 

y TECHO Para- 

guay sellaron una 
alianza sin precedentes 
con el firme propósito de 
construir una sociedad sin 
pobreza. Desde este año 
2024, Sudameris se une a 
la familia de TECHO como 
Banco Oficial de la organi- 
zación, marcando el inicio 
de una colaboración que 
promete transformar vidas 
y comunidades enteras. 


Esta alianza se enmarca 
dentro un sueño comparti- 
do: que nadie más viva en 
un piso de tierra. Con esta 
visión inspiradora, ambas 
instituciones se compro- 
meten a trabajar incansa- 
blemente para asegurar 
que los programas y pro- 
yectos de desarrollo comu- 
nitario, vivienda y hábitat 
que TECHO brinda, sigan 
llegando a miles de fami- 
lias viviendo en situaciones 
inaceptables, siendo Sud- 
ameris un pilar institucio- 
nal clave para asegurar su 
sostenibilidad y ejecución. 
"La magnitud del desafío 


COMPROMISO 


Trabajo en conjunto para impactar en la sociedad 


Sudameris y TECHO Paraguay 
concretaron una alianza histórica 


que enfrentan los asenta- 
mientos populares es de 
proporciones continentales 
y requiere un compromi- 
so decidido por parte del 
sector privado. Es por eso 
que estamos sumamente 
felices de dar la bienvenida 
a Sudameris como nues- 
tro Banco y aliado oficial. 
Este es el comienzo de una 
nueva historia, en la que es- 
tamos seguros que juntos 
vamos a generar un impac- 
to transformador que va a 
cambiar la vida de miles de 
personas", expresó Claudia 
Neumann, directora ejecu- 
tiva de TECHO Paraguay. 


Por su parte, Jerónimo 
Nasser, gerente general de 
Sudameris comentó: "Es 
una gran alegría para Sud- 
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JDAMERIS 


DA 


Claudia Neumann, María Mersán, Conor McEnroy 


y Jerónimo Nasser. 


ameris firmar este acuerdo 
con Techo Paraguay ya 
que ambas instituciones 
tenemos como propósito 


transformar vidas y comu- 
nidades. Estoy convencido 
que esta unión de esfuer- 
zos redituará en beneficios 


para muchos”. 


A través de la ejecución de 
proyectos comunitarios 
y la formación de jóvenes 
líderes, Sudameris y TE- 
CHO trabajarán codo a codo 
para generar un impacto 
transformador, positivo y 
sostenible en la sociedad 
paraguaya. La firma de la 
alianza se realizó en la Casa 
Matriz de Sudameris con la 
participación de directivos 
y colaboradores de ambas 
entidades. 


Sudameris fue fundado en 
1910 por iniciativa de PA- 
RIBAS y del banco italiano 
COMIT. Se incorporaron 
nuevos socios: Indosuez en 
1948, Union des Banques 
Suisses en 1949 y Dresd- 


VENTAS 


ventas_corporativasQMtupisa.com.py 


Sanny Palma (0982) 191-391 

Anahi Nuñez (0981) 343-918 
Rosana Silvero (0983) 985-026 
Montserrat Portillo (0983) 939-209 


ner Bank en 1977. En 1994, 
COMIT (posteriormente 
Intesa San Paolo) adquirió 
el control del banco. El gru- 
po Abbeyfield adquirió en 
2004 una participación del 
78% en Sudameris Bank y, 
en 2008, Abbeyfield Finan- 
cial Holdings (AFH) adqui- 
rió la participación restante 
del 20%, con lo que su 
propiedad alcanzó el 98%. 
En el año 2018 el banco de 
desarrollo holandés Neer- 
landse Financierings Ma- 
atschappij voor Ontwikke- 
lingslanden NV. (FMO) se 
incorpora como accionista, 
adquiriendo acciones de 
AFH. En el año 2022 se 
firma el acuerdo de fusión 
con el Banco Regional, la 
cual se materializa en julio 
del 2023. 


CORPORATIVAS 


LANZAMIENTO 
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Se realizó la presentación oficial en sus tres versiones icónicas 


El nuevo MINI Countryman, el SUV más 
grande de la historia de MINI Paraguay 
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1 pasado jueves fue 

realizado el evento 

de lanzamiento 

oficial del vehícu- 
lo más grande de la marca 
británica, el nuevo MINI 
Countryman. La develación 
fue desarrollada en el Puerto 
de Asunción, donde se re- 
unieron representantes del 
Grupo Garden e invitados 
especiales. 


TECNOLOGÍA 

Con la combinación del es- 
tilo icónico y la diversión de 
conducción característica 
de la marca, llegó el Nuevo 
MINI Countryman que aho- 
ra es más grande, espacioso, 
y está equipado con tecnolo- 
gía de punta. 


El totalmente nuevo MINI 
Countryman llegó a Para- 
guay completamente reno- 
vado, es el SUV más grande 
de la historia de MINI, ofrece 
todo el espacio para la aven- 
tura, con un interior lujoso, 
promete una experiencia de 
conducción sin igual, tanto 
en la ciudad como en las ru- 
tas más exigentes sin perder 
su característico “Go-Kart 
Feeling”. 


La nueva generación del 
MINI Countryman llega a 
Paraguay con 3 versiones: 
MINI Countryman C, MINI 
Countryman S ALL4 y MINI 
John Cooper Works Coun- 
tryman. 


DESEMPEÑO DEL 
MOTOR 

Los modelos MINI John 
Cooper Works siempre han 


sido conocidos por su alto 
desempeño. Con su motor 
de 2 litros y cuatro cilindros 
MINI TwinPower Turbo que 
logra una potencia de 313 HP 
y un par motor de 400 Nm. 
Las dos variantes adiciona- 
les nafteras complementan 
la gama de MINI Country- 
man: El MINI Countryman 
C, cuenta con un motor 3 ci- 
lindros en línea, MINI Twin 
Power Turbo con 156HP, 
230 Nm y tracción delantera, 
mientras que el MINI Coun- 
tryman S ALL4 tiene motor 
4 cilindros en línea, MINI 
Twin Power Turbo con 203 
HP, 300 Nm con tracción 
integral inteligente ALL4. 
Próximamente también es- 
tarán disponibles las versio- 
nes eléctricas. 


El diseño de la nueva gene- 
ración de modelos MINI es 
moderno, digital e inconfun- 
dible. El nuevo MINI Cou- 
ntryman tiene un aspecto 
minimalista con una pre- 
sencia poderosa. El moderno 
diseño exterior se apoya en 
superficies nítidas, igual que 
el diseño de la carrocería en 
su conjunto. Junto con el 
capó suavemente curvado, 
las vías ligeramente más an- 
chas y la carrocería elevada, 
el MINI más versátil muestra 
aún mayor robustez. El techo 
panorámico de cristal opcio- 
nal hace que el interior sea 
especialmente luminoso y 
acogedor. 


LUJO 

Su lujoso interior ofrece 
aún más espacio, confort 
y seguridad. Los nuevos 
MINI Experience Modes y 
los sistemas de asistencia a 


kf 


NEW COUNTRYMAN 


El evento contó con la participación de invitados especiales. 


la conducción ampliados, 
incluido el MINI Intelligent 
Personal Assistant controla- 
do por voz, hacen que las ex- 
cursiones en el nuevo MINI 
Countryman sean aún más 
cómodas y entretenidas. 


La pantalla OLED central 
marca un nuevo hito con su 
alta resolución y, por prime- 
ra vez, su forma redonda. El 
Asistente Personal Inteli- 
gente MINI puede activarse 


con el saludo "Hey MINI" o 
utilizando el botón "push-to- 
talk" del volante. 


A nivel de seguridad cuen- 
ta con 6 airbags, control 
dinámico de estabilidad y 
de tracción, y varios tipos 
de ayuda a la conducción 
como control crucero con 
función de frenado a una ve- 
locidad igual igual o mayor 
a 30km/h, asistente de esta- 
cionamiento con una cáma- 


Ta 36009, sensores delanteros 
y traseros con indicador 
acústico y visual, entre otros. 


En Paraguay, MINI es re- 
presentada por el Grupo 
Garden. El nuevo MINI 
Countryman está disponi- 
ble desde US$ 39.990 y en 
cuotas desde US$ 299. Para 
más información visitar la 
web www.mini.com.py o en 
redes sociales como MINI 
Paraguay. 


D 


DANIEL PARK 

GERENTE COMERCIAL DE MIINII 

"Es una versión 
totalmente 
renovada 
con toda la 
tecnología. 
Antes del 
lanzamiento 
ya tuvimos 
unidades 
vendidas" 


EMILIANO REMONATO 
GERENTE DE MARKETING DEL GG 


MINI tiene la 
innovación en 
su ADN, desde 
sus inicios. 
Entre julio y 
agosto ya se 
estará lanzando 
la versión 
eléctrica del 
Countryman. 
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n una entrevista 
reciente, el inge- 
iero Walter Rus- 
Iso y la arquitecta 
Montserrat Tomboly, direc- 
tores de Verum Investment 
S.A., compartieron detalles 
técnicos y visionarios sobre 
Verum Nature, un ambicio- 
so proyecto desarrollado por 
la compañía. Este proyecto 
promete redefinir el concep- 
to de vivienda familiar en 
Paraguay, combinando una 
excelente calidad construc- 
tiva con un diseño arquitec- 
tónico sofisticado. 


Desde sus inicios, desde la 
compañía se propusieron 
crear productos de gran ca- 
lidad a precios accesibles, 
orientados al usuario final. 
"La idea es poder generar 
productos de gran calidad y 
precio accesible, orientados 
al usuario final, que logren 
elevar su calidad de vida", 
comenta Russo. Esta visión 
ha guiado a la empresa 
desde sus primeros días, 
enfocándose en ofrecer vi- 
viendas que no solo sean 
asequibles, sino también de 
alta calidad. 


El impacto de Verum Nature 
en Villa Elisa ha sido signi- 
ficativo. Actualmente, es el 
proyecto más grande en la 
municipalidad de Villa Elisa, 
lo que subraya su importan- 
cia en la zona. Este desarro- 
llo no solo está aportando 
nuevas viviendas, sino que 
también está elevando el 
estándar de vida de la comu- 
nidad local. 


CARACTERÍSTICAS 
DIFERENCIALES 

Verum Nature se destaca por 
ser el único nuevo desarrollo 
de barrio cerrado de gran en- 
vergadura y a precios com- 
petitivos en Villa Elisa. Su 
ubicación en la Avenida De- 
fensores del Chaco, en una 
zona densamente poblada, 
le otorga una ventaja única. 
Además, el diseño moder- 
no y el entorno natural que 
rodea al desarrollo crean un 
Oasis en medio de la ciudad. 


El desarrollo de Verum Na- 
ture ofrece una variedad de 
amenidades pensadas para 
mejorar la calidad de vida de 
sus residentes: 


-Seguridad: Caseta de guar- 
dias, cámaras de vigilancia y 
una muralla perimetral con 
cuchilla. 

-Parque de juegos para niños 
pequeños. 

-Área de juegos con cancha 
de fútbol y básquet paraado- 
lescentes. 

-Área de descanso para los 
Padres. 


Área pet friendly para las 


REAL ESTATE 


Estará ubicado en Villa Elisa 


Verum Nature: un proyecto que 
apunta a elevar la calidad de vida 


MONTSERRAT TOMBOLY 
DIRECTORA DE VERUM INVESTMENT S.A.. 


mascotas del hogar. 


Estas amenidades aseguran 
que cada miembro de la fa- 
milia tenga un espacio don- 
de disfrutar y relajarse. 


Actualmente, Verum Nature 
presenta un avance del 20% 
en sus áreas comunes, con 
una proyección de finaliza- 
ción para agosto de 2024. 
Russo destacó que la evolu- 
ción del proyecto ha requeri- 
do diversas modificaciones 
orientadas a optimizar la 
Calidad constructiva, ase- 
gurando que cada detalle, 
desde los cimientos hasta 
la cubierta, cumpla con los 
más altos estándares de la 
ingeniería y la arquitectura 
contemporáneas. 


VIVIENDAS 

Las viviendas de Verum 
Nature están diseñadas 
meticulosamente para 
maximizar el confort y la 
funcionalidad. Cada unidad 
cuenta con dos habitacio- 
nes y dos baños, además 
de una cochera doble, todo 
pensado para proporcionar 
la mejor calidad de vida a 
sus habitantes, El diseño ar- 
quitectónico se destaca por 
su enfoque en la integración 
armoniosa con el entorno, 
utilizando materiales de alta 
calidad y técnicas construc- 
tivas avanzadas. 


Cada vivienda en Verum 
Nature incluye una cochera 
para dos vehículos, y se ubi- 
ca en lotes de 132 m? con 65 
m? de área propia. Estas ca- 
sas están diseñadas para ser 
seguras y confortables, inte- 
grándose en un barrio cerra- 
do customizado que ofrece 
un entorno tranquilo y pro- 
tegido. Las áreas comunes, 
que estarán completadas 
para septiembre de 2024, 
incluyen espacios verdes y 
servicios que fomentan una 
vida comunitaria activa y 
saludable. 


“Queremos mantener la 
mayor cantidad posible 
de árboles en el desarrollo 
para lograr una vida en con- 
tacto con la naturaleza. El 
conjunto tiene una fachada 
diseñada para contribuir a 
la ciudad, ofreciendo un di- 
seño de calidad con un retiro 
de 10 metros respecto a la 
Av. Defensores del Chaco. El 
muro del frente es de ladrillo 
visto, un material tradicio- 
nalmente utilizado en las 
construcciones de Villa Eli- 
sa. Además, evitamos hacer 
un muro plano y aburrido, 
incorporando diferentes 
planos para aportar dina- 
mismo. El pórtico de acceso, 
que armoniza con el muro, 
es imponente y a la vez aco- 
gedor, añadiendo valor tanto 
al entorno urbano como alos 
residentes”, señalaron desde 
la compañía. 


FINANCIAMIENTO 

Verum Nature está dirigido 
principalmente a familias 
que desean transitar del al- 
quiler a la propiedad de su 
vivienda. Tomboly explicó 
que Verum Investment S.A. 


se hace cargo de todas las 
cuotas del crédito hipote- 
cario hasta la entrega de la 
vivienda, lo que permite que 
las familias dejen de pagar 
alquiler y empiecen a pagar 
la cuota de su propia casa 
cuando accedan a ella. Esta 
estrategia de financiamien- 
to no solo facilita el acceso 
a la vivienda, sino que tam- 
bién proporciona seguridad 
financiera a los futuros pro- 
pietarios. 


TECNOLOGÍA 

Verum Nature se destaca no 
solo por su diseño y calidad 
constructiva, sino también 
por la integración de tecno- 
logías inteligentes. El pro- 
yecto cuenta con un área de 
Carga para patines eléctricos, 
proporcionando una solu- 
ción moderna y sostenible 
para la movilidad urbana. 
Además, se ha implementa- 
do un sistema de cámaras de 
seguridad, garantizando la 
tranquilidad y protección de 
los residentes. 


SECTOR INMOBILIARIO 

Russo y Tomboly son opti- 
mistas sobre el desarrollo 
del sector inmobiliario en 
Paraguay. "El país tiene un 
potencial gigantesco de 
crecimiento," señaló Russo, 
destacando que una gran 
parte de la población aún no 
cuenta con vivienda propia. 
Además, el segmento de 
población joven continúa 
demandando nuevas ofer- 
tas habitacionales. Se espera 
que la inversión extranjera 
juegue un papel crucial en 
dinamizar el mercado in- 
mobiliario, impulsando el 
desarrollo y la innovación en 
proyectos futuros. 


Desde su fundación, Verum Investment S.A.. ha 
experimentado un crecimiento sostenido, caracterizado 
por un enfoque en la mejora continua y la innovación. 
Hoy en día, la empresa ofrece viviendas con financiación 
bancaria a través de la Agencia Financiera de Desarrollo 
(AFD). Este enfoque permite a los compradores acceder 
a propiedades de calidad con opciones de financiamiento 
convenientes, facilitando así la adquisición de viviendas. 
La búsqueda constante de la mejora y la transparencia 
en los procesos son los valores que definen a Verum 
Investment S.A. "La empresa busca generar calidad 

en los productos. Hacemos eso con una búsqueda 
constante de mejora y con transparencia en los 
procesos”, afirma Tomboly. Estos valores se reflejan en 
cada etapa del desarrollo y en el trato con los clientes. 
Mirando hacia el futuro, Verum Investment S.A. 

tiene grandes planes. "Buscamos consolidarnos 

con Verum Nature y seguir creciendo con proyectos 
que tenemos en puerta”, explica Russo. La empresa 
está comprometida con el crecimiento continuo 

y la innovación en el sector inmobiliario. 
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La nueva plataforma 
de inversiones deltaú 


NEGOCIOS 


UBS COMPLETA LA 
ADQUISICIÓN DE 
CREDIT SUISSE 
UBS Group completó 
la histórica adquisición 
desu antiguo rival 
Credit Suisse, 
marcando un nuevo 
capítulo para el sector 
financiero suizo, 

ya que el extinto 
banco ha dejado 
formalmente de existir. 


ATLÁNTICO 


INMINENTE 
TEMPORADA DE 
HURACANES 


La temporada de 
huracanes de 2024 
enel Atlántico prevé 
que sea una de las 

más intensas, con 

la formación de 

13 huracanes y la 
preocupación de que el 
número de ciclones sea 
el doble de lo habitual. 


RUSIA Y UCRANIA 


PRIMER 
INTERCAMBIO DE 
PRISIONEROS 


Rusia y Ucrania 
llevaron a cabo el 
primer intercambio 
de prisioneros en 
casi cuatro meses, 
intercambiando 75 
personas de cada 
bando. Emiratos 
Árabes Unidos actuó 
como mediador 

en el proceso. 


SEGURIDAD 
Latinoamérica sigue avanzando en su implementación 


OCDE recomienda mejoras 
en transparencia fiscal 


No todos los países lo están usando como se podría, según OCDE. 


Gestión, Perú 


ajefa de la Secreta- 
ría del Foro Global 
de la Organización 
para la Coopera- 
ción y el Desarrollo Econó- 
mico (OCDE), Zayda Ma- 
natta, destacó que es “muy 
importante” que los países 
latinoamericanos sigan 
avanzando en la transpa- 
rencia fiscal para combatir 
los flujos financieros ilícitos 
y para poder “financiar el 
desarrollo de los países”. 


En una entrevista con mo- 
tivo de la publicación del 
“Informe Transparencia 
Fiscal en América Latina 
2024", donde se recoge que 
los países de la región logra- 
ron progresos tangibles en 
los últimos años, Manatta 
aplaudió el hecho de que 
estén muy comprometidos 
con los objetivos de trans- 
parencia fiscal, así como en 
el entrenamiento de fun- 
cionarios para lograrla. 


“Como principales avan- 
ces tenemos que todos los 


países latinoamericanos se 
han sumado, a la espera de 
la aprobación del Congreso 
de Honduras” a la Declara- 
ción de Punta del Este, fir- 
mada en 2018 para luchar 
contra los flujos financieros 
ilícitos mediante una ma- 
yor cooperación fiscal inter- 
nacional. Esto demuestra 
un “apoyo político” nece- 
sario para obtener buenos 
resultados en materia de 
transparencia fiscal. 


“Hace unos años, los países 
de estaban recibiendo la in- 
formación automática, pero 
no estaban  utilizándola 
de una forma más amplia, 
tanto como podrían”, algo 
que ahora ha cambiado. 
Un ejemplo es Perú, que en 
este tiempo ha aumentado 
las peticiones de informa- 


á EL DATO 


LOS PAISES 
TIENEN 2 
INFORMACION 
DE MAS DE 145 
JURISDICCIONES 
DEL MUNDO. 


ción en más de un 2.000%, 
agregó Manatta. 


Al sumarse a esta conven- 
ción, los países tienen ac- 
ceso a información de más 
de 145 jurisdicciones de 
todo el mundo, y gracias al 
intercambio automático de 
cuentas financieras todos 
los años las instituciones 
financieras recogen los 
datos de los ciudadanos 
no residentes y los envían 
alos países donde residen. 


Según el informe, al utili- 
zar los sistemas de inter- 
cambio de información, los 
países han logrado al me- 
nos 862 millones de euros 
(unos US$ 934 millones) 
en ingresos adicionales 
identificados solo de 2019 
a 2023, gracias a 2,964 soli- 


EEA 
2000% 


HA AUMENTADO 
PERU LAS 

PETICIONES, DE 
INFORMACION. 


citudes transfronterizas de 
información. 


RETOS Y DESAFÍOS 
Manatta señaló como una 
de las asignaturas pendien- 
tes las peticiones de infor- 
mación porque “no todos 
los países lo están usando 
como se podría”. Por ejem- 
plo, una de las formas para 
lo que más se usa esta he- 
rramienta es para el manejo 
de riesgos y para auditorías, 
pero solo el 60% o 70% de 
los países lo hace, así que 
todavía queda un 30% o 
40% que pueden hacerlo, 
en palabras de Manatta. 


Además, los pedidos de in- 
formación están concentra- 
dos en “más de un 90%" en 
cuatro países de la región: 
Argentina, Colombia, Perú 
y México, así que queda 
margen de mejora para los 
que no lo están usando tan- 
to. 

“Hay espacio para crecer y 
avanzar con esto”, insistió 
Manatta, quien destacó a 
Argentina, campeón de los 
pedidos de información en 
la región. 


TRUMP 


“EL VEREDICTO 
REAL LO DARA EL 
PUEBLO” 

Tras ser declarado 
culpable, Donald 
Trump arremetió 
contra el proceso y lo 
calificó de "amaño" 

y una "vergüenza" 

y consideró que los 
votantes le darán un 
“veredicto real” en las 
próximas elecciones. 


JPMORGAN 


NOMBRA NUEVO 
RESPONSABLE DE 
M&A EN ESPANA 


JPMorgan tiene 
nuevo responsable 
de fusiones y 
adquisiciones (M&A) 
en España y Portugal. 
Mario Vivancos 
asumirá el cargo con 
efectos inmediatos 

y cubrirá la salida de 
Maria Samoilova. 


APROBACIÓN 


PRIMER 
MEDICAMENTO 
PARA EL ESTRES 


El éxtasis da 
importante paso 

hacia convertirse 

en tratamiento 
psiquiátrico legal. Sería 
el primer medicamento 
para el estrés 
postraumático en ser 
aprobado en más de 
20 años, pero requerirá 
la aprobación legal. 
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PERÚ 


MIRADA 360° 


BAJA DE TASA DE INTERÉS NO ASEGURA 


EL CRECIMIENTO DEL PAIS 


El presidente del Banco Central 
de Perú, Julio Velarde, dijo que 
reducir la tasa de interés no define 
el crecimiento de la economía 

en el país. Velarde afirmó es 

vital que aumente la tasa de 
crecimiento potencial de Perú. 


COLOMBIA 


MISIÓN DE OBSERVACIÓN PARA 
LAS ELECCIONES EN VENEZUELA 


El Gobierno colombiano no enviará 
una misión de observación electoral 
alos comicios presidenciales 

de Venezuela del próximo 28 

de julio, al no tener tiempo 
suficiente para estructurarla. 


EEUU. 


EMPRESA DE TRUMP CAE UN 10 % 
TRAS SER DECLARADO CULPABLE 


Trump Media, la empresa de Donald 
Trump que engloba su red social 
Truth Social, cayó un 10% en Wall 
Street después de que su fundador 
fuera declarado culpable de todos 
los cargos en el juicio penal por los 
Pagos irregulares a una actriz. 


ESPAÑA 


CHILE 

TASA DE DESOCUPACIÓN BAJÓ A 
8,5% ENTRE FEBRERO-ABRIL 

En 8,5% se ubicó la tasa de desocupación 
en Chile durante el trimestre febrero- 
abril. La cifra significó un descenso de 

0,2 puntos porcentuales (pp.) en doce 
meses, debido a que el alza de la fuerza de 
trabajo (3,5%) fue menor a la presentada 
por las personas ocupadas (3,7%). 


JAPÓN 


CONSTRUYEN EL PRIMER SATÉLITE 
DE MADERA DEL MUNDO 


"LignoSat" es el resultado de años de 
investigación por parte de la Universidad 
de Kioto y la empresa Sumitomo Forestry, 
con el objetivo de crear un satélite de 
madera, más respetuoso con el medio 
ambiente y con un coste más bajo. 


PANAMÁ 


ISRAEL 
OFRECE UNA NUEVA PROPUESTA 
DE ACUERDO A HAMAS 


Israel ofreció a Hamás una nueva 
propuesta de acuerdo para un alto 
el fuego duradero en la ofensiva 
israelí sobre la Franja de Gaza a 
cambio de la liberación de todos 
los rehenes que el grupo islamista 
palestino mantiene secuestrados. 


CHINA 


ELIMINAN ARANCELES A 
PRODUCTOS DE TAIWÁN 


China anunció que retiraba los 
aranceles preferenciales para más 
de cien productos importados 
desde Taiwán y lo justificó por las 
"prohibiciones discriminatorias” de 
sus bienes decretadas por Taipéi. 


GUATEMALA 


ONU PIDE FRENAR RECLUTAMIENTO 
DE NIÑOS A ‘MARAS’ 

El Comité de Naciones Unidas 

sobre los Derechos del Niño pidió al 
Gobierno de Guatemala que aumente 

las medidas de prevención para frenar 

el reclutamiento de niños por las 

“maras”, las bandas de narcotraficantes 

y otros actores estatales no armados. 


Inflación subió hasta 3,6% 
durante mayo la electricidad 


Aumenta el calado máximo 
autorizado para buques por lluvia 


Elíndice de precios de La Autoridad del Ca- => _—— A 2 i, 
consumo, IPC, principal nal de Panamá (ACP) e 

indicador de la inflación, anunció un aumento a 45 

repunta tres décimas pies (unos 13.71 metros) 

en mayo hasta 3,6%, su del calado máximo 

nivel más alto desde abril autorizado para embar- 

de 2023, por la subida de caciones en las esclusas 

precio de la electricidad Neopanamax de la vía 

y el menor abarata- marítima, desde los 44 

miento de las gasolinas pies permitidos hasta 

respecto a hace un año. ahora, ante la llegada de F 

El IPC sube, principal- precios de los carburantes, el próximo 13 de junio la temporada de lluvias. sas restricciones de tráfico, da de lluvias a la cuenca ha 
mente por el alza de los cuyos precios bajan, pero y puede experimentar incluyendo la disminución impulsado a adelantarla 
precios de electricidad quelo hicieron haceun ligeras variaciones al alza El canal centroamerica- del calado permitidoalos fecha de implementación 
este mes frente ala año. El dato avanzado oala baja. El repunte, en no, por donde transita barcos y una reducción del del calado máximo auto- 
bajada que experimen- que publica el Instituto Na- caso de confirmarse, sitúa alrededor del 5% del número máximo de naves rizado (...) cuya entrada en 
taron en mayo de 2023, cional de Estadística, INE,  lainflación en su nivel más comercio global, ha im- autorizadas a atravesarlo. vigor está prevista para 

y en menor medida, los nose confirmará hasta alto desde abril de 2023. puesto desde 2023 diver- "La llegada de la tempora- el15 de junio de 2024”. 


Ahora podés invertir de forma 


sencilla y rápida con opciones 
que se ajustan a tus objetivos 
o a los de tu empresa. 


ItaúAsset Management 
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CLUB DE EJECUTIVOS 


El crecimiento de 
la economía 


MIRIAN ROJAS 
Socia 
CLUB DE EJECUTIVOS 


El modelo económico que se 
haimplantado en el país sigue 
profundizando y fortaleciéndose. 

La agroexportación continúa siendo 
la principal actividad en cuanto a la 
producción y exportación. De hecho, 
el comportamiento sectorial de la 
economía paraguaya está marcado 
por el liderazgo de la agricultura, de 
las inversiones públicas y, en menor 
medida, de lasindustrias y de los 
servicios. Las políticas sectoriales o 
microeconómicas, que se caracterizan 
por su aplicación limitada, tuvieron 
impacto y costos variables. En los 
últimos años, la economía paraguaya 
creció un 4,1%, impulsada por la 
recuperación de los servicios y de 

la manufactura, que compensa la 
contracción de las actividades primarias 
y de generación de energía eléctrica. 
Debemos tener en cuenta que 
Paraguay posee ventajas comparativas 
importantes en los recursos naturales, 
energía y población joven, que 

le abren oportunidades para un 
crecimiento económico elevado. 

La seguridad nacional está pasando 
rápidamente a ocupar un lugar 
prioritario en la agenda del gobierno. 
En una época tan centrada en la 
seguridad, el desarrollo económico 
puede ser una poderosa herramienta 
para alcanzar objetivos y mantener 

la paz, pero debe ejecutarse de 

forma correcta y holística. 

La utilización de las políticas monetarias, 
financieras y comerciales en el país al 
servicio de la seguridad nacional puede 
reforzar o socavar el poder y la eficacia 
de los instrumentos económicos. Por 
eso, gobernanza y regulación tienen 
un rol clave en el crecimiento. 

La globalización presenta ahora 

unos desafíos que van más allá de la 
política comercial. Estos abarcan los 
movimientos crecientes de capitales 
que incluyen en la evolución de 

las instituciones financieras. 

El resumen, el Paraguay tiene 

que trabajar con las políticas y la 
asignación de los recursos que 

deben ajustarse a una estrategia 

de crecimiento que responda a los 
objetivos del Estado, y no solo de 
determinados sectores particulares. 


EL SEMÁFORO 


CUANDO LA 
LIMOSNA ES 
GRANDE... 


... hasta el santo desconfía 
dice un viejo proverbio. 
Aquellos países que 

están saliendo con suerte 
diversa de los pantanos 
del subdesarrollo 

reciben con gratitud 

toda cooperación que los 
ayudea pisar finalmente 
tierra firme. Paraguay es 
destino de una cantidad 
considerable de programas 
de cooperación no 
reembolsable por parte de 
organismos multilaterales 
de crédito o de gobiernos 
de varios países. 

Una de las últimas 
propuestas proviene 
-aunque todavía falta 

la confirmación- de la 
Unión Europea que podría 
triplicar los programas 

de cooperación para 
implementar, dicen, 

la etapa final de los 
“procesos sostenibles” 
que compatibilicen 

las exportaciones 

del Mercosur con las 
exigencias de la UE. 

¿Y cuáles son esas 
exigencias? ¿Calidad, 
inocuidad, sabor y 
marmoleo graso en la carne 
bovina? ¿Silos granos están 
secos, limpios y sin daños 
de almacenamiento en el 


y 
i 


l 
editorial 
o 


Está claro que 
la UE busca 
con su “ayudo” 
empujar al 
Paraguay a 
modificar toda 
norma nacional 
que se oponga a 
sus exigencias. 


STAFF 


caso de la soja? No parecen 
ser esos los parámetrosa 
tener en cuenta porque la 
carne paraguaya goza de 
buen prestigio en Europa 

y la soja que va en grano 
rinde hasta un 10% más de 
proteína que el promedio 
regional. ¿Precio? Chicago 
y Frankfurt lo determinan. 
No, las exigencias son 
otras: que la soja o la carne 
no hayan sido producidas 
en tierras procedentes de 
deforestación, obtener 

el consentimiento de 
comunidades originarias 
de los alrededores de la 
finca en producción... 

La UE advierte a los 
importadores del bloque 
que si no cumplen con 

las normas del debido 
proceso, sus cargamentos 
serán rechazados. Por 
ejemplo, carne paraguaya 
producida en una finca 
chaqueña “deforestada” 
según la UE -con 

cambio de uso de suelo 
según la ley paraguaya 
422- sería incautada. 

Está claro que la UE busca 
con su “ayuda” empujar 

al Paraguay a modificar 
toda norma nacional que 
se oponga a su reglamento 
1115/23. ¿No es demasiado? 
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POTENCIAL HUMANO 


Reinventar el 
Liderazgo 


SILVIA GIL 
Directora General 
POTENCIAL HUMANO S.A. 


Cada día existe más competencia, más 
información, interacciones con personas de 
distintas culturas y valores diferentes, este 
permanente cambio modifica constante- 
mente el entorno delos ejecutivos y la toma 
de decisiones. Los gerentes son losrespon- 
sables de definir su sistema de gestión, de 
establecer qué es lo que hay que hacer, cómo, 
cuándo y quién tiene que hacerlo. Sin embar- 
go, la realidad de las empresas conlleva a otro 
campo de acción en el trabajo: el liderazgo. 
La gestión se enfoca en la resolución de pro- 
blemas cada día más complejos, el liderazgo 
es la herramienta para enfrentar los cambios 
cada día más frecuentes. Ambos se comple- 
mentan. El líder o manager debe afrontar el 
valor de reinventarse primero él mismo, para 
Poder reinventar la organización que dirige 
Oaspira dirigir. Por qué se debe reinventar y 
cuál es ese reto?, quién obliga a reinventar? 
En un estudio de habilidades gerenciales 

en Chile, se demostró que los ejecutivos 
poseen un mayor grado de dominio de 

las habilidades analíticas, de valores y de 
motivación, un menor grado de dominio 

de las habilidades interpersonales y aún 
menor delas habilidades emocionales. 

En una organización flexible es indispensable 
contar con el dominio de habilidades inter- 
personales y emocionales, analizar contextos 
sociales, influenciar en otros, negociar solu- 
ciones, organizar equipos, establecer relacio- 
nes sólidas dentro y fuera de la organización. 
Todo esto determinael éxito o fracaso en una 
gestión. En síntesis; son las habilidades inter- 
personales y emocionales las que distinguen 
alos líderes. Para reinventar una organiza- 
ción, es necesario reinventar el liderazgo. 

El ejecutivo debe formar el hábito de cambiar 
hábitos. Aquellos líderes egocéntricos deben 
intentar despertar el interés de reinventarse a 
ser líderes al servicio. Los egocéntricos están 
exclusivamente al servicio de ellos mismos. 
Cuando uno es líder al servicio, no hay cabida 
para el ego humano. Serun líder al servicio es 
sinónimo de establecer objetivos, capaci- 

tar alos empleados, depositar confianza 

en las personas, ser socios y ayudar a los 
empleados en su orientación profesional. 

El gurú empresarial Ken Blanchard en 

una desus charlas comenta la cita de su 
mujer: “El liderazgo es amor -amarla 

misión de cada uno, amar alos clientes, 

amar ala gente y amarse a uno mismo lo 
suficiente para apartarse del camino y 

dejar que los demás sean magníficos”. 

Estoy segura que si trabajamos fuertemente 
en nuestro liderazgo, conseguiremos que 
nuestro equipo de trabajo funcione como 
tuna orquesta sinfónica, donde cada músico 
sabe que parte de la partitura le toca, un 
músico solo podrá hacer una melodía, pero 
toda la orquesta junta logrará un concierto. 


SUSAN SEGAL 
Presidenta y CEO 
ASICOA 


Hemos tenido numerosas 
reuniones y una cena con 
inversionistas y líderes de 
negocios y política en Paraguay. 
Vinieron con nosotros 21 personas. 
Algunos ya tienen inversiones 
aquí, otros están explorando 

la posibilidad de hacerlo y 
comenzando sus estudios. 


DESARROLLO SOSTENIBLE 
Se trata del Primer Atlas de Estadísticas Ambientales del Paraguay 


Lanzan plataforma para combatir los 
crecientes desafíos ambientales del país 


prensaQ5dias.com.py 


l Instituto Nacional 

de Estadística (INE) 

el Ministerio del 

biente y Desa- 

rrollo Sostenible (Mades) 

lanzaron este jueves la plata- 

forma web del primer Atlas 

de Estadísticas Ambientales 

del Paraguay, que consolida 

información crucial del sec- 

tor ambiental, presentada a 

través de una interfaz diná- 
mica. 


Esta nueva herramienta 
incluye datos, metadatos, 
mapas y gráficos agrupados 
en nueve dimensiones como 
biodiversidad, energía, aire y 
cambio climático, salud, resi- 
duos, suelo, gestión pública, 
recursos hídricos, bosques y 
afines, que permitirán tomar 
decisiones basadas en cien- 
cia e investigación. 


Tanto el director nacional del 
INE, Iván Ojeda; como el em- 
bajador de la Unión Europea, 
Javier García de Viedma y el 
ministro del MADES, Rolan- 
do De Barros, coincidieron 
en que esta herramienta 
tecnológica es un hito para el 
país, pues ayudará a la mejor 
toma de decisiones en cuan- 
to a políticas públicas para 
hacer frente a los múltiples 
desafíos ambientales que 
trae aparejado el cambio cli- 
mático. 


MAYOR 
TRANSPARENCIA 

De acuerdo con el Mades, 
esta plataforma no solo faci- 
lita el acceso a información 
detallada y actualizada sobre 
el estado del ambiente en 


Viajá a 


donde quieras 


Paraguay, sino que también 
promueve una mayor trans- 
parencia y comprensión de 
los desafíos ambientales a 
enfrentar. 


Agregaron que es un es- 
pacio que les permite a las 
instituciones vinculadas al 
sector ambiental trabajar de 
forma coordinada y acercar, 
a través de una intuitiva e 
innovadora plataforma web, 
información consolidada, 
territorializada y en formato 
abierto. 


Asimismo, el Atlas contará 
con indicadores, gráficos y 
mapas, agrupados en nueve 
dimensiones como biodiver- 
sidad, energía, aire y cambio 
climático, salud, residuos, 
suelo, gestión pública, re- 
cursos hídricos, bosques y 
afines. 


CONSERVAR RECURSOS 
Al respecto, Rolando De 
Barros, ministro del Mades, 
sostuvo que "con el Atlas am- 
biental las instituciones del 
Gobierno están generando 
información certera y de ca- 
lidad, con la cual podremos 
construir políticas públicas 
que permitan mejorar la 
calidad de vida de las perso- 
Nas, y que además permitan 
conservar los recursos estra- 
tégicos como el agua, que es 
uno de los potenciales más 
importantes que tenemos en 
el Paraguay”. 


Añadió que “todas estas can- 
tidades de factores que ve- 
mos hoy en día como el cam- 
bio climático van a permitir 
que tomemos decisiones 
basadas en ciencia e investi- 
gación, ya que lo importante 


Consiste en una plataforma web que consolida la información del sector, agrupado en varias dimensiones 


es apostar a la ciencia, inves- 
tigación y tecnología para 
que así todos podamos estar 
interconectados y que poda- 
mos tomar las mejores deci- 
siones para nuestro país”, 


Desde el Mades explicaron 
este proyecto surgió como 
un componente funda- 
mental del Subsistema de 
Estadísticas Ambientales, 
propuesto en la Estrategia 
Nacional de Desarrollo Es- 
tadístico (ENDE). Su obje- 
tivo principal es visibilizar 
y centralizar la generación 
de datos por todas las ins- 
tituciones involucradas, 
permitiendo así una mejor 
respuesta a las necesidades 
informativas del sector am- 
biental. 


MEJORTOMADE 
DECISIONES 
Con esta nueva plataforma, 


Tenés hasta 


cuotas sin intereses 


el INE suma una herra- 
mienta más de visualiza- 
ción y acceso a datos en un 
formato abierto y atractivo, 
para acercar información 
confiable y oportuna a to- 
madores de decisión del 
ámbito público, privado, 
investigadores del sector 
ambiental y toda la ciuda- 
danía. 


El acto de lanzamiento fue 
encabezado por De Barros, 
Iván Ojeda, director nacional 
del INE; Óscar Barrios, direc- 
tor general de Innovación Es- 
tadística y Coordinación del 
SISEN, y el embajador de la 
Unión Europea en Paraguay, 
Javier García de Viedma. 


“Gracias a todas las institu- 
ciones y personas que posibi- 
litaron el funcionamiento de 
la plataforma. Esto ayudará a 
“la mejor toma de decisiones 


Esta plataforma es un espacio que permite a 
instituciones vinculadas al sector ambiental trabajar 
de forma coordinada y acercar, a través de una 
intuitiva e innovadora plataforma web, información 
consolidada, territorializada y en formato abierto. 


en materia ambiental” debi- 
do a las potencialidades de 
la web. Este avance muestra 
la buena gobernanza en ma- 
teria estadística en el país y 
sobre todo la transparencia”, 
aseguró Ojeda en conferen- 
cia de prensa. 


Asimismo, acotó: “Este lan- 
zamiento nosolorepresen- 
ta un avance tecnológico, 
sino también un paso ade- 
lante en el compromiso de 
Paraguay con el desarrollo 
sostenible y la protección 
ambiental, proporcionan- 
do una base sólida para la 


En todas las agencias 


de viaje y compañías 
aéreas del país 


Más info en: 


Pagando con tus 
etas de crédito 


www.bancontinental.com.py 
o al 021 419 3000 


toma de decisiones infor- 
madas y efectivas en ma- 
teria de medio ambiente”. 


Este avance en materia de 
desarrollo estadístico es 
posible gracias al apoyo del 
Programa Europeo de Apo- 
yo al Desarrollo Sostenible 
en Paraguay, ejecutado por 
la Fundación Internacio- 
nal y para Iberoamérica de 
Administración y Políticas 
Públicas (FIIAPP), con la 
participación activa de 
varias instituciones claves 
del Sistema Estadístico Na- 
cional (SISEN). 


(o 


continental 
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ECOMMERCE 


LUNES, 3 DE JUNIO DE 2024 


La feria de descuentos inicia hoy y se extiende hasta el miércoles 


Cuarta edición del Hot Sale espera 


mover US$ 2 millones en tres días 


prensaQO5dias.com.py 


1 comercio electró- 
nico en Paraguay 
mostró cifras muy 
positivas en los 
últimos años y en su pro- 
ceso de crecimiento logró 
una mayor adopción de las 
personas a la experiencia 
de compras digitales, Es así 
que desde la Cámara Para- 
guaya de Comercio Elec- 
trónico (Capace) se trabaja 
en impulsar iniciativas que 
lleven a más tiendas a po- 
tenciar este canal de venta. 


En esta ocasión el gremio 
presenta su feria de des- 
cuentos denominada “Hot 
Sale”, una iniciativa que 
lleva cuatro años vigente. 
Pablo Díaz Guerrín, vicepre- 
sidente de la Capace, detalló 
que serán unas 70 tiendas 
de al menos 15 categorías 
diferentes que ofrecerán 
importantes descuentos. 


Enunaentrevista con 5Días- 
TV expresó: “La Capace tie- 
ne como misión fomentar 
el comercio electrónico y la 
economía digital. Esta edi- 
ción es una alianza público 
privada, ya que tenemos el 
apoyo del Gobierno a través 
del Ministerio de Industria y 
Comercio (MIC)”. La iniciati- 
va arranca hoy y estará dis- 
ponible hasta el miércoles. 


La meta está puesta en al- 
canzarlos US$ 2 millones en 
facturaciones mediante las 
tiendas online, por encima 
de los US$ 1,8 millones que 
se movieron el año pasado. 
Guerrín recordó que en las 
ediciones pasadas cate- 
gorías como las farmacias 
lograron facturar un 500% 
más; mientras que las tien- 
das de electrónica estuvie- 
ron un 300% encima. 


“Estamos confiados en que 
estos números se van a 
repetir, esperamos un Hot 
Sale exitoso. Ya para finales 
del año también tendremos 
el CyberDay, entonces son 
dos ferias de ventas por 
comercio electrónico”, su- 
brayó. 


EL HÁBITO DEL CONSU- 
MIDOR 

El vicepresidente de la 
Capace refirió que casi el 
70% de los consumidores 
paraguayos hace compras 


Descuentos especiales por tres días en tiendas online. 


PABLO DÍAZ GUERRÍN 
VICEPRESIDENTE DE LA CAPACE 


online en tiendas locales, lo 
que refuerza la premisa que 
el comercio electrónico no 
solo se utiliza para compras 
en el exterior. 


“Las cifras del comercio 
electrónico local superan a 
las compras que se realizan 
en el exterior. Es un dato 
importante. A esto hay que 
sumar que el comercio elec- 
trónico transfronterizo des- 
de Paraguay también está 
moviendo mucho”, precisó. 


ECOMMERCE EN PARA- 
GUAY 

En un reciente informe pre- 
sentado por la procesadora 
de pagos Bancard muestra 


Estamos confiados en que 
estos números se van a 
repetir, esperamos un Hot 
Sale exitoso. Ya para finales 
del año también tendremos el 


que en el primer cuatri- 
mestre del año se vio una 
tendencia al alza en lo que 
respecta a los pagos con tar- 
jetas en tiendas online, sien- 
do puntualmente un 165% 
más que el mismo periodo 
del año de acuerdo con los 
resultados de Bancard Re- 
port. 


Puntualmente, a través del 
botón de pagos de Bancard, 
las compras con tarjetas de 
débito crecieron en un 189% 
y las compras con tarjeta de 
crédito aumentaron en un 
152% versus el año 2023. De 
acuerdo con los datos, más 
de 1.215 comercios cuentan 
con sus propias plataformas 


CyberDay". 


para realizar ventas onli- 
ne y se registraron más de 
219.000 usuarios durante 
los primeros cuatros meses 
de esteaño. 


Estos números también evi- 
dencian que los consumido- 
res utilizan el comercio digi- 
tal y las ventajas que ofrece, 
como: poder comprar desde 
lacomodidad en donde esté, 
la rapidez y la seguridad. 


SEGMENTOS DE MÁS 
PARTICIPACIÓN 

Las aplicaciones de movi- 
lidad (Uber, Bolt, Muv) 
tienen el mayor porcen- 
taje de participación en 
la dinámica de pagos on- 


LO QUE MOVIÓ 


El comercio electrónico en Paraguay experimentó 
un crecimiento exponencial y marcó un hito 

en febrero de 2024 con un total de 1.227.640 
compras realizadas a través de Internet, 

que representaron un valor de G. 104.400 
millones (equivalente a US$ 14.3 millones). 


En cuanto a los medios de pago utilizados, 

se observa que el 58% de las compras se 
realizaron con tarjetas de crédito, mientras 
que las transacciones con tarjetas de débito 
han triplicado su participación, representando 
el 39.1% del total. Este aumento en el uso de 
tarjetas de débito destaca una preferencia 
creciente por métodos de pago más seguros y 
convenientes en el mercado digital paraguayo. 


line (45%), seguido de los 
Marketplace (29%). Este 
segmento ha cobrado re- 
levancia con la incorpora- 
ción de las tiendas en las 
aplicaciones de comida 
rápida como PedidosYa y 
Monchis. 


Anibal Corina, gerente ge- 
neral de Bancard, comentó 


que el ritmo de crecimien- 
to tuvo una curva de ace- 
leración en septiembre del 
año pasado, lo cual estuvo 
impulsado en gran medi- 
da por mayor adopción de 
los pagos en estos dos seg- 
mentos y que finalmente 
terminó por impactar en 
el crecimiento del uso en 
otras plataformas. 


LUNES, 3 DE JUNIO DE 2024 


¡as 


TODOTERRENO 


Tres versiones disponibles 


Rampage, la primera pick up 
compacta de RAM, llegó a Paraguay 
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a primera Pick Up 

de RAM diseñada 

y desarrollada en 

Sudamérica llega 
a Paraguay de la mano del 
Grupo Garden, con mucha 
potencia y el mayor conte- 
nido tecnológico del mer- 
cado. 


Rampage hace su estreno 
en Paraguay combinando 
robustez, capacidad, sofisti- 
cación y tecnología, pilares 
ya característicos de RAM, 
pero en esta ocasión brin- 
dando un vehículo del ta- 
maño perfecto para las con- 
diciones típicas del país. 


La Rampage llega a Para- 
guay con tres versiones 
disponibles, por una parte, 
la R/T con un motor 2.0 
Turbo naftera con 272 CV 
de potencia. También están 
disponibles las versiones 
Bighorn y Laramie, ambas 
diésel, motor 2.0 con 170 
CV de potencia. Todas las 
versiones con una tracción 
de automática de 9 veloci- 
dades y 4x4. 


CARACTERÍSTICAS 

La capacidad es un pilar 
innegociable para RAM yla 
Rampage es prueba deello. 
El objetivo es entregar el 
máximo confort y estabi- 
lidad en cualquier terreno, 
tanto campo como ciudad, 
sin sacrificar la capacidad 
de carga que es de 1.015 kg 
en configuraciones diésel 
y de 750 kg en la naftera. 


Cabe mencionar la aten- 
ción prestada a los detalles 
del Rampage, como los fa- 
ros que son íntegramente 
LED. El interior de la Ram- 
page fue cuidadosamente 
diseñado para brindar 
sofisticación, lujo y bien- 
estar a los ocupantes, todo 
con un altísimo nivel de 
terminaciones. En todas 
las versiones, el asiento del 
conductor es eléctrico con 
12 posiciones, cuatro de las 
cuales son lumbares. 


A nivel tecnología la Ram- 
page trae incorporado una 
pantalla central multime- 
dia Uconnect de 12,3”, sien- 
do la más grande de la cate- 
goría. Además del tamaño 
y definición de la pantalla, 
el sistema se destaca por su 
uso intuitivo y por la can- 


a R 
> Sy 


lar 


RAM es representada por el Grupo Garden. 


tidad de recursos, como 
a conexión inalámbrica 
para Android Auto y Apple 
CarPlay y la posibilidad de 
conexión simultánea con 
hasta dos smartphones. 


En cuanto a seguridad la 
ista de equipamiento es 
extensa e incluye siete 
airbags, control de esta- 
bilidad, mitigación del 
balanceo de la carrocería, 
cambio automático de 
aros altos, control de pre- 
sión de los neumáticos y 
varios tipos de ayuda a la 
conducción como control 
de crucero adaptativo con 
Stopé:Go, alerta de coli- 
sión frontal con frenado 


de emergencia autónomo, 
detección de peatones y 
ciclistas, monitoreo de 
punto ciego, detección de 
tráfico cruzado trasero y 
alerta de salida de carril 
con corrección. 


POTENCIA 

Según Rodrigo Rodriguez, 
brand mánager de RAM, es 
la primera pick up compac- 
ta de la marca que viene a 
competir en el segmento 
off-road y también en el 
entorno urbano. Entre las 
ventajas que ofrece se en- 
cuentra la caja automática 
de nueve velocidades en 
todas sus versiones, dos de 
ellas con 170 caballos de 


T Ri pi 4 
Dn y A Y, 


fuerza y la tercera versión 


ope de gama de 272 caba- 
los de fuerza. 
“Las expectativas son 


mucho más altas de las 
que esperábamos, ni bien 
legaron las unidades se 
vendían ya de forma muy 
rápida antes de la presen- 
ación. Lanzamos una 
preventa, rápidamente se 
reservaron algunas y ahora 
volvimos a recibir un stock 
alto y tenemos ya la mitad 
de las unidades vendidas. 
Así que la expectativa es 
bastante alta, Paraguay es 
el país de las camionetas, 
como se dice entonces 
está siendo muy aceptada 


por el mercado superando 
todo. Yo simplificará esta 
Rampage en tres ítems: po- 
tencia, tecnología y lujo”, 
resaltó. 


El ejecutivo indicó que 
ahora RAM viene a ma- 
sificarse, ya que siempre 
fue una marca de pickups 
para el campo o para la 
agricultura, sin embargo, 
hoy amplía sus horizontes 
con este modelo que viene 
a competir también en el 
entorno urbano. 


“La idea es que aquella 
persona que está necesi- 
tando cargar más pero que 
se mueve mucho por la 
ciudad también pueda ac- 
ceder a esta opción, RAM 
viene a competir en el 
segmento urbano”, resaltó 
Rodríguez. 


Asombrosa por donde se la 
mire, la Rampage ya está 
disponible con precio con- 
tado desde US$ 35.990 y en 
cuotas de G. 3.150.000 por 
mes con una financiación 
propia de hasta 60 meses. 
Para más información vi- 


sitar la web de Ram, las 
redes sociales como RAM 
Paraguay o llamar al (021) 
2377888. 


RODRIGO RODRIGUEZ 
BRAND MÁNAGER DE RAM 

La idea es 
que aquello 
persona 

que está 
necesitando 
cargar más 
pero que se 
mueve mucho 
por la ciudad 
también pueda 
acceder a 
esta opción, 
RAM viene a 
competir". 
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RECONOCIMIENTO 
Great Place To Work 


Destacan a Fortaleza Inmuebles como 
una empresa con buen clima laboral 


prensaO5dias.com.py 


on motivo de la 
certificación otor- 
gada por Great 
Place To Work a 
Fortaleza como un lugar 
excelente para trabajar, la 
firma ofreció un brindis 
para sus colaboradores en 
Palo Santo Brewing Co. 
El encuentro se realizó el 
miércoles 29 de mayo. 


Fortaleza celebró el reco- 
nocimiento otorgado por 
la consultora internacional 
Great Place To Work” con- 
siderada una organización 
con autoridad mundial en 
la gestión de una cultura la- 
boral. Se trata de la edición 
número 15 del prestigioso 
ranking que, a través de 
su rigurosa evaluación da 
conocer las mejores em- 
presas líderes de Paraguay 
que logran un estándar de 
confianza en el ambiente 
laboral. 


Para celebrar este impor- 
tante premio, Fortaleza or- 
ganizó un brindis especial 
para sus colaboradores. 
El evento fue una ocasión 
para reconocer y agradecer 
el esfuerzo y dedicación 
de todos aquellos que han 
contribuido a crear un am- 
biente de trabajo positivo y 
motivador. 


“Este logro refleja el com- 
promiso de nuestro equipo 
con la excelencia, la co- 
laboración y el bienestar, 
contribuyendo así a hacer 
de Fortaleza un lugar exce- 
lente para trabajar. Son más 
de tres décadas de dedica- 
ción y mejora continua que 
ha caracterizado a nuestra 
empresa, destacó Lucas 
Philpotts, Gerente General 
de la firma 


Durante la celebración, los 
asistentes pudieron disfru- 
tar de un ambiente ameno 
y de camaradería, refor- 
zando así los lazos entre 
los miembros del equipo y 


EDAT 


PARA FORTALEZA, 
ESTE LOGRO ES 
UN TESTIMONIO 
DEL ESFUERZO 
CONTINUO 


subrayando la importancia 
de una cultura empresarial 
sólida y saludable. 


El reconocimiento de Great 
Place To Work no solo vali- 
da las políticas y prácticas 
implementadas por For- 
taleza, sino que también 


inspira a la empresa a con- 
tinuar promoviendo un en- 
torno donde los empleados 
se sientan valorados, apo- 
yados y motivados a dar lo 
mejor de sí mismos. 


Para Fortaleza, este logro es 
un testimonio del esfuerzo 


continuo por mantener un 
ambiente de trabajo que 
fomente el crecimiento 
personal y profesional de 
sus empleados, aseguran- 
do así la calidad y el éxito 
en todas sus iniciativas. La 
distinción como "Un buen 
lugar para trabajar" es, sin 


duda, un motivo de orgullo 
y un impulso para seguir 
trabajando con pasión y de- 
dicación. 


TRES DÉCADAS 

DE SÓLIDO AVANCE 
Con una trayectoria que 
abarca más de tres déca- 


das, Fortaleza ha conso- 
lidado su posición en el 
sector, fortaleciendo su 
experiencia a lo largo del 
tiempo. 


La empresa propone un 
sistema de inversión con- 
fiable y flexible que se basa 
en aportes en guaraníes. A 
través de este sistema, los 
inversores tienen la opor- 
tunidad de obtener la adju- 
dicación deun inmueble en 
las mejores zonas de Asun- 
ción, mediante un proceso 
de sorteo, licitación o fin 
del plazo contractual. 


Para más información so- 
bre Fortaleza y el sistema 
de inversión, se puede visi- 
tar la web www.fortalezain- 
muebles.com, los perfiles 
de la marca en redes socia- 
les, a través de Facebook e 
Instagram o bien, comuni- 
carse al (021) 614-412. 
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ANÁLISIS 


Futuro del mercado inmobiliario: 
rentabilidad e impacto del Analitycs 


GONZALO 

MARTÍNEZ VARGA 
GONZALOOMOEBIUS.UY 
CEO MOEBIUS 


CONSULTORA 
INMOBILIARIA 


El 
| . 

-onolytics 
se convierte 
en una 
herramienta 
indispensable, 
proporcionando 
a los inversores 
la información y 
las previsiones 
necesarias 
para navegar 
con éxito en 
el mercado 
inmobiliario". 


1 mercado inmobiliario es una 

pieza fundamental en la eco- 

nomía global, y su relevancia 

no puede subestimarse. Este 
sector no solo proporciona un techo so- 
bre nuestras cabezas, sino que también 
ofrece oportunidades significativas 
de inversión, generando rentabilidad, 
impulsando negocios y fomentando la 
plusvalía. 


Rentabilidad: El pilar del inversor 
inmobiliario 

La rentabilidad es un concepto clave en 
el mercado inmobiliario. Para los inver- 
sores, la capacidad de una propiedad 
para generar ingresos es primordial. 
Esto se manifiesta de diversas formas, 
como el alquiler residencial o comer- 
cial. Una propiedad bien ubicada y ges- 
tionada puede proporcionar un flujo de 
ingresos constante y significativo. 


Además, la rentabilidad no se limita 
solo alos ingresos por alquiler. La apre- 
ciación del valor de la propiedad a lo 
largo del tiempo también contribuye 
a la rentabilidad total. Los inversores 
que compran propiedades en áreas 
emergentes o en desarrollo a menudo 
ven un aumento en el valor de sus ac- 
tivos, lo que setraduce en ganancias de 
capital considerables cuando deciden 
vender. 


Negocios: la espina dorsal del 
desarrollo inmobiliario 

El mercado inmobiliario es un ecosis- 
tema complejo y dinámico que alber- 
ga una variedad de negocios. Desde 
desarrolladores y constructores hasta 
agentes inmobiliarios y administrado- 
res de propiedades, cada actor juega un 
papel crucial en el funcionamiento del 
sector. 


Los desarrolladores inmobiliarios son 
los visionarios que transforman terre- 
nos vacíos en comunidades vibrantes. 
A través de la construcción de vivien- 
das, oficinas, centros comerciales y 
otras infraestructuras, crean espacios 
que satisfacen las necesidades de la 
población y promueven el crecimiento 
económico. 


Los agentes inmobiliarios y los ad- 
ministradores de propiedades, por su 
parte, actúan como intermediarios 
entre los compradores y vendedores, y 
se aseguran de que las propiedades se 
mantengan en buen estado y generen 
ingresos. Estos profesionales facilitan 
las transacciones y garantizan que el 
mercado funcione de manera eficiente. 


Plusvalía: El incremento del valor a 
lo largo del tiempo 

La plusvalía es otro aspecto crítico del 
mercado inmobiliario. Se refiere al au- 
mento del valor de una propiedad con 
el tiempo, una característica que atrae 
a muchos inversores. La plusvalía pue- 
de ser impulsada por una variedad de 
factores, como mejoras en la infraes- 


El Futuro del Mercado Inmobiliario Rentabilidad 


Plusvalía y el Impacto del Analitycs 


$) + 
. Inn a Dinamismoy Precisión 4 


tructura, desarrollo de nuevas áreas 
comerciales, o simplemente el creci- 
miento demográfico y económico de 
una región. 


Invertir en propiedades con alto po- 
tencial de plusvalía es una estrategia 
común entre los inversores inmobilia- 
rios. Identificar áreas que están en el 
umbral del crecimiento permite a los 
inversores comprar a precios más bajos 
y vender a precios significativamente 
más altos, obteniendo así un rendi- 
miento sólido de su inversión. 


Analytics: la nueva herramienta 
del inversor inmobiliario 

En el mundo actual, la toma de decisio- 
nes informadas es crucial, y el sector 
inmobiliario no es la excepción. Aquí 
es donde el analytics juega un papel 
vital. El analytics es la nueva herra- 
mienta que brinda seguridad en los ne- 
gocios, es la brújula del inversor. A tra- 
vés del análisis de datos, los inversores 
pueden obtener una comprensión más 
profunda de las tendencias del merca- 
do, el comportamiento de los precios, y 
las oportunidades emergentes. 


Las herramientas de analytics permi- 
ten a los inversores evaluar grandes 
volúmenes de datos para identificar 
patrones y hacer predicciones precisas 
sobre el mercado. Esto no solo reduce 
el riesgo asociado con las inversiones, 
sino que también maximiza las opor- 
tunidades de rentabilidad. Por ejem- 
plo, el análisis predictivo puede ayudar 
a identificar barrios en crecimiento 


antes de que los precios aumenten, 
permitiendo a los inversores comprar 
propiedades a precios más bajos y capi- 
talizar la plusvalía futura. 


Además, el analytics puede mejorar la 
gestión de propiedades, optimizando 
los ingresos por alquiler y minimizan- 
do los costos operativos. Al monitorear 
el rendimiento de las propiedades y 
comparar datos históricos y actuales, 
los administradores pueden tomar de- 
cisiones más informadas sobre renova- 
ciones, ajustes de alquiler y estrategias 
de marketing. 


Conclusión 

El mercado inmobiliario es una fuerza 
poderosa en la economía, y entender 
sus componentes clave - rentabilidad, 
negocios y plusvalía - es esencial para 
cualquier inversor o profesional del 
sector. La rentabilidad asegura ingre- 
sos constantes, los negocios sostienen 
y desarrollan el mercado, y la plusvalía 
ofrece la oportunidad de incrementar 
el valor de las inversiones a lo largo del 
tiempo. 


En este contexto, el analytics se con- 
vierte en una herramienta indispensa- 
ble, proporcionando a los inversores la 
información y las previsiones necesa- 
rias para navegar con éxito en el mer- 
cado inmobiliario. Con un enfoque es- 
tratégico y una comprensión profunda 
de estos conceptos, el mercado inmobi- 
liario puede ofrecer oportunidades casi 
ilimitadas para el crecimiento y el éxito 
financiero. 
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n el mundo de los 

negocios, pocos 

pueden presumir 

de ver sus pro- 
ductos elevarse a alturas 
internacionales. Este es el 
caso de Goloso's, una cho- 
colatería paraguaya que ha 
logrado conquistarlos cielos 
a través de su colaboración 
con aerolíneas, llevando su 
sabor distintivo a paladares 
de todo el mundo. 


Golosos chocopy, como se 
denomina en redes, no solo 
ha cruzado fronteras, sino 
que hoy en día trabaja con 
una línea aérea del exte- 
rior bajo la temática "Modo 
Avión”. Gloria Carolina Pa- 
rodi Bernal, fundadora de la 
chocolatería, comenta con 
orgullo la aceptación de sus 
productos. “La aceptación 
de nuestros chocolates ha 
sido tal que contamos con 
muchos clientes recurrentes 
que, una vez que prueban 
Golosos, vuelven a comprar 
y recomiendan la marca”, 
afirma Gloria, con una satis- 
facción evidente en su voz. 


La clave deléxito, según Glo- 
ria Carolina, es tener fe en 
uno mismo y mantener una 
actitud positiva. Su filosofía 
de vida se refleja en frases 
inspiradoras como: “Se con- 
vierte en magia todo aquello 
que hagas con amor", "Debe- 
mos hacer que las pequeñas 
cosas sean inolvidables”, y 
"Apuntamos al cielo porque 
si caemos, sabemos que cae- 
remos entre las estrellas", 


La empresainició su viaje en 
un conocido centro comer- 
Cial de Asunción del Para- 
guay. En ese espacio, junto a 
otros emprendedores, Gloria 
encontró no soloun negocio, 
sino una pasión. La constan- 
cia y la disciplina, junto con 
su amor por el chocolate, 
han sido factores clave para 
llevar su emprendimiento a 
un nivel de éxito notable. 


Apasionada por la gastrono- 
mía, Gloria Carolina decidió 
adentrarse en el mundo del 
chocolate tras descubrir su 
talento para crear delicias 
dulces. Lo que comenzó 
como un pasatiempo se 
convirtió en un compromi- 
so serio cuando decidió po- 
tenciar la marca y llevarla a 
nuevos horizontes. 


EXIGENCIA 

Ella menciona que busca 
que “las pequeñas cosas 
sean inolvidables”. La exi- 
gencia de la marca va desde 
el momento de la compra 
de la materia prima, Gloria 


NEGOCIOS 


Aerolíneas internacionales apuestan por s 


Goloso's: 


una marca de 


chocolates 


paraguayos que 
toca el cielo 


Carolina y su equipo cuidan 
cada aspecto de la produc- 
ción para asegurarse de 
ofrecer productos excepcio- 
nales. 


Gloria Carolina Parodi Ber- 
nal es una emprendedora 
que ha enfrentado numero- 
sos desafíos en su camino 
hacia el éxito. "Todos los 
días hay un nuevo desafío, 
que es el de convencer a mi 
cliente que mi producto es 
el mejor para que quede con 
mi marca y también otro 
desafío es lidiar con el poco 
tiempo debido a que cumple 
con un horario laboral, lo 
cual hace que lleve a cabo 
su emprendimiento des- 
pués de su horario laboral y 
tiempo completo los fines 
de semana que son los días 
que lleva más movimiento 
en la elaboración de produc- 
tos, planificación semanal y 
la creación de los contenidos 
para la red social de su mar- 
ca. 


Sin embargo, su visión y 
perseverancia la llevaron a 
fundar  Golosos_chocopy, 
un emprendimiento de- 
dicado a la chocolatería y 
otras delicias artesanales, La 
estrategia para posicionar 
la marca en el mercado fue 
clave para su crecimiento. 
"Desde el emprendimiento 


trabajamos principalmente 
en crear productos exclusi- 
vos, temáticas únicas para 
Cada evento, como el día de 
los enamorados, día de las 
madres, día de la amistad, 
también trabajar en con 
otras marcas en Alianza 
resulta efectivo porque se 
crean lazos de amistad y 
trabajo conjunto, también 
dedicar el tiempo en las re- 
des para la primera vitrina 
del cliente que es la “página” 
y las colaboraciones con los 
influencers”, destaca Gloria., 
apesar que ella es la Influen- 
cer de su marca. 


La evolución de Golo- 
sos chocopy ha sido nota- 
ble. "Desde que decidimos 
potenciar y llevar en serio 
el emprendimiento, a los 1 
mes ya nos ubicamos con 
góndola en el Shopping Vi- 
llaMorra en alianza con otra 
marca amiga" que hoy día ya 
no está en dicho local pero 
le llena de orgullo haber es- 
tado ahí y ser la marca más 
vendida a pesar que estaba 
compartiendo con otros co- 
legas del mismo rubro, y se 
siente muy agradecida a los 
propietarios del Shopping 
porla oportunidad brindada 
porque sirvió para trascen- 
der más, también hoy en día 
trabaja con con una Línea 
Aérea del Exterior que lleva 


la temática llamada “modo 
Avión” comenta orgullosa. 
La aceptación de sus pro- 
ductos ha sido tal que cuen- 
tan con muchos clientes re- 
currentes que, una vez que 
prueban Golosos, vuelven a 
comprar y recomiendan la 
marca, lo cual llena de satis- 
facción a Gloria y su equipo. 


En Golosos_chocopy, el prin- 
cipal producto solicitado 
son los bombones rellenos 
que pueden ser adquiridos a 
partir de G. 3.000 


Pero emprender no es fácil, 
como bien lo sabe Gloria Ca- 
rolina. Cada día trae consigo 
nuevos desafíos, pero tam- 
bién nuevaslecciones. La ac- 
titud es clave para enfrentar 
estos desafíos y transmitir 
las mejores vibras a todos 
los que se cruzan en su ca- 
mino. “Somos una empren- 
dimiento donde tenemos 
una página muy temática y 
divertida... tratamos de que 
serefleje eso”, señaló. 


INVERSIÓN 

Con una inversión inicial de 
G. 500.000, el emprendi- 
miento ha logrado crecer y 
actualmente emplea a tres 
personas. Gloria Carolina 
tiene grandes proyecciones 
parael futuro de su empresa, 
entre ellas, crecer aún más, 


pasar de ser empren- 
dedora a empresaria, y 
ofrecer oportunidades labo- 
rales a sus compatriotas, tra- 
bajar en Alianzas con otras 
marcas, contribuir en Pos a 
un Paraguay mejor median- 
te el talento, mano de obra 
que su emprendimiento 
forma parte del crecimiento 
económico de nuestro País 
por ser una Mipymes. 


ESTRATEGIAS 
Actualmente, Golosos_cho- 
copy sigue incorporando es- 
trategias para seguir posicio- 
nándose en el rubro. "Todos 
los días hay un nuevo desa- 
fío, que es el de convencer a 
mi cliente que compre, que 
adquiera mi producto, cada 
día es un nuevo desafío", 
recalca Gloria, mostrando 
su compromiso con la exce- 
lencia y la innovación en su 
emprendimiento. 


En cuanto a los servicios y 
productos que ofrecen, Glo- 
ria destaca que tienen una 


amplia variedad. "Tenemos 
todo lo que sea chocolatería 
artesanal, hacemos regalos 
empresariales, tenemos ca- 
jas temáticas para eventos 
como el Día de los enamo- 
rados, día de las madres, día 
del padre, fin de año. Tam- 
bién elaboramos mesas dul- 
ces, y diversas variedades de 
postres. 


MENSAJE 

Gloria Carolina tiene un 
mensaje para todos aquellos 
que sueñan con emprender 
y apostar por un negocio 
propio. Ella sabe que el ca- 
mino del emprendimiento 
no es fácil, conlleva una 
lucha diaria y días buenos y 
no tan buenos, sin embargo, 
cada día es una oportunidad 
de aprendizaje y crecimien- 
to. Y si te gusta lo que estás 
haciendo sólo el cielo es el 
límite. 


Y CIC 


PARA CONOCER MAS SOBRE LOS 
EXQUISITOS PRODUCTOS DE GOLOSOS_ 
CHÓCOPY, VISITA @GOLOSOS  , 
CHOCOPY EN INSTAGRAM. TAMBIEN 
PUEDES CONTACTARLOS AL TELEFONO 


0981376666. 
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INDUSTRIA Y COMERCIO 
Ministro Giménez continuó acercamiento comercial en visita al sudeste asiático 


Presentan oportunidades que ofrece 
el país a inversores del extranjero 


prensa@S5dias.com.py 


l pasado jueves, el 

Ministerio de In- 

lustria y Comercio 

(MIC) de Paraguay, 
en su intención por conso- 
lidar su posición como un 
destino de inversión atrac- 
tivo y dinámico, organizó 
una reunión de alto nivel 
con potenciales inversionis- 
tas, tanto nacionales como 
extranjeros. Este encuentro 
marca un hito en los esfuer- 
zos continuos del gobierno 
paraguayo para promover la 
inversión extranjera directa 
y estimular el crecimiento 
económico sostenible en el 
país, destacan desde la carte- 
ra de Industria. 


El evento, que contó con la 
participación de líderes em- 
presariales y representantes 
gubernamentales, tuvo 
como objetivo principal brin- 
dar una visión integral de las 
oportunidades de inversión 
en Paraguay y destacar las 
ventajas competitivas que 
ofrece el país. Entre estas 
ventajas, refieren, se encuen- 
tran un clima de negocios 
favorable, políticas guber- 
namentales orientadas al 
crecimiento y una ubicación 
estratégica en el corazón de 
América del Sur. 


Durante la reunión, serealizó 
una presentación detallada 
de la Marca País por parte 


MINISTRY © 


AS 


rr 


TRADEA 


Ministro Javier Giménez se reunió con su par de Singapur. 


del especialista de la Red de 
Inversiones y Exportaciones 
(Rediex), Santiago Bartrina, 
quien destacó los atractivos 
que hacen de Paraguay un 
destino llamativo para los 
inversionistas del mundo. 


Subrayaron las diversas 
oportunidades disponibles 
en sectores clave como la 
agricultura, la manufactura y 


los servicios y mencionaron 
otras, desde el bono demo- 
gráfico hasta los regímenes 
especiales de inversión 


Además, presentaron los in- 
centivos fiscales que ofrecen 
alosinversores, comoel pago 
del tributo único del 1% sobre 
la factura de exportación y la 
suspensión de impuestos y 
aranceles aduaneros por un 


período de dos años. Desde 
el MIC refirieron que estos 
incentivos, combinados con 
la estabilidad política y eco- 
nómica de Paraguay, hacen 
al país un destino atractivo 
y seguro para la inversión 
extranjera. 


La viceministra de Industria, 
Lorena Méndez, destacó la 
importancia estratégica de 


estos encuentros para forta- 
lecer las relaciones con los 
inversores y promover a Pa- 
taguay como un destino de 
inversión de primer nivel en 
la región. 


En este sentido, subrayó el 
compromiso del Gobierno 
con la creación de un entor- 
no empresarial propicio y la 
facilitación de la inversión 
extranjera directa. 


Por su parte, Marco Pappa- 
lardo, presidente del Grupo 
Pappalardo, compartió su 
experiencia personal como 
inversor en Paraguay y llamó 
a otros empresarios a explo- 
Tar las oportunidades dispo- 
nibles en el país. 


Destacó el crecimiento eco- 
nómico significativo que ha 
experimentado Paraguay en 
los últimos años y la disposi- 
ción del gobierno para apoyar 
y facilitar la inversión extran- 
jera. 


Conor McEnroy, presidente 
de Sudameris Bank, también 
compartió su perspectiva so- 
bre el potencial de inversión 
en Paraguay, destacando el 
desarrollo continuo del país 
en diversos sectores y su po- 
sición estratégica en la econo- 
mía global. 


Enfatizó la importancia de 
aprovechar las oportunida- 
des de inversión en Paraguay 
y el papel crucial que juegan 


los inversores en el impulso 
del crecimiento económico y 
el desarrollo sostenible. 


ACERCAMIENTO 

En su viaje por Asia para 
diversificar las relaciones co- 
merciales y explorar nuevas 
oportunidades de inversión, 
el ministro de Industria y 
Comercio, Javier Giménez, 
realizó una visita oficial a Sin- 
gapur. 


Durante esta visita, se lle- 
varon a cabo una serie de 
reuniones de alto nivel con 
representantes del gobierno 
y del sector privado de Singa- 
pur, con el objetivo de forta- 
lecer los lazos comerciales y 
explorar áreas de cooperación 
mutua. 


En una de estas reuniones, el 
ministro Giménez discutió 
la posibilidad de promover 
el comercio bilateral y la coo- 
peración en áreas como los 
bonos de carbono y el desa- 
rrollo tecnológico. Además, se 
exploraron oportunidades de 
colaboración en el marco del 
Tratado de Libre Comercio 
entre Mercosur y Singapur, 
firmado recientemente du- 
rante la Cumbre de Río. 


La visita del ministro Gimé- 
nez a Singapur, destacan 
desde el MIC, representa un 
paso importante hacia la 
expansión de las relaciones 
comerciales entre Paraguay y 
elsudesteasiático. 
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ale AVALON OPORTUNIDADES DE INVERSIÓN 


EMISOR CALIFICACIÓN DE RIESGO TIPO DE ACCIONES 


BANCO CONTINENTAL PREFERIDAS C 


BANCO RÍO ORDINARIAS B 


GUARANÍES 


r TASA VENCIMIENTO 
EMISOR CALIFICACION CORTES(*) VALOR NOMINAL NOMINAL 


ANUAL FECHA 


BANCO CONTINENTAL AAA PY 1 210.000.000 6,80% 22/04/2026 691 TRIMESTRAL 


BANCO NACIONAL DE 


FOMENTO AA+ PY 15 500.000.000 7,00% 19/04/2027 1053 ANUAL 
BANCO FAMILIAR AA- PY 10 500.000.000 6,80% 24/11/2025 542 TRIMESTRAL 
1 500.000.000 7,50% 21/10/2024 143 AL VENCIMIENTO 
SOLAR BANCO APY 
7 500.000.000 7,50% 09/12/2024 192 TRIMESTRAL 
FINANCIERA PARAGUAYO A-PY 5 100.000.000 8,40% 27/04/2026 696 TRIMESTRAL 


JAPONESA 


100.000.000 


21/05/2025 TRIMESTRAL 


TU FINANCIERA 


2 100.000.000 8,50% 21/04/2026 690 TRIMESTRAL 


DÓLARES AMERICANOS 


TASA VENCIMIENTO x 
VALOR NOMINAL | NOMINAL f CUPÓN 


EMISOR CALIFICACIÓN CORTES(*) e 
ANUAL FECHA DÍAS 


150.000,00 19/08/2025 


AL VENCIMIENTO 


BANCO CONTINENTAL 180.000,00 09/03/2026 647 ANUAL 


10.000,00 


16/09/2026 


MENSUAL 


SUDAMERIS BANK 100.000,00 19/03/2026 TRIMESTRAL 


BANCO FAMILIAR 


100.000,00 13/10/2025 500 TRIMESTRAL 


¿ESTÁS PENSANDO ENINVERTIR? 
ORO, 
Ma e 3 

[m] HEE 


COTIZACIONES GANANCIAS DE LAS 
Dólar TECNOLOGICAS 


C: 7.380 - V: 7.450 

Peso Argentino 

pa a Cifras en 
Real millones de US$ 
C:1,400-V:1.440 

Euro 

C: 8.250-V: 8,450 

Peso Chileno 

C:5-V:10 

Peso Uruguayo 

C:170 -V:250 

Libra Esterlina 7.788 
C: 8.600 - V: 9,800 


Microsoft Google Meta 


CREDITOS DEPOSITOS ACTIVOS 


Banco Atlas S.A. 1.074,04 1.084,75 1.502,43 AA-py 
Banco BASA S.A. 988,12 81,91 1.3711  AA-py 
Banco Continental S.A.E.C.A. 3.247,94 3.144,73 4.933,53 AMApy 
Banco de la Nación Argentina 48,14 41,67 63,96 Apy 

Banco Do Brasil S.A. 98,94 119,07 150,38  AA+py 


Banco Familiar S.A.E.C.A. 917,6 824,95 1.204,82  Arpy 
Banco GNB Paraguay S.A. 2.212,57 2.439,09 3.064,92 AA*py 
Banco Itaú Paraguay S.A. 2.527,67 3.281,61 4.485,52 AMApy 
Banco Nacional de Fomento 1.972,85 2.156,90 2.962,79  AA+py 


Bancop S.A. 559,06 566,31 766,99 — Arpy 

TU FINANCIERA 301.000,00 08/09/2025 | 465 SEMESTRAL BancoRioS.A.E.C.A. 518,23 504,12 TUI My 
Citibank N.A. 51,5 271,13 342,31 AAApy 

Interfisa Banco S.A.E.C.A. 309,26 461,09 528,18 — Arpy 

Ueno Bank 241,87 424,82 52813 Ay 

EMISOR CALIFICACIÓN DE RIESGO | TIPO DE ACCIONES Solar Banco S.A.E 243,38 255,54 331,04 Apy 
BANCO CONTINENTAL | AAAPY PREFERIDAS C Sudameris Bank S.A.E.C.A. 3.865,90 3.376,08 5.127,33  AA+py 
BANGO RÍO a ORDINARIAS Visión BancoS.A.E.C.A. 725,08 885,88 1127,86 Apy 

Zeta Banco 396,4 274,33 529,89 Apy 

Sistema 19.998,56 20.935,98 29.795,92 


CALIFICACIÓN | INVERSIÓN | RENDIMIENTO ANUALIZADO DEL 
AR MONEDA DERIESGO MÍNIMA MES ANTERIOR 


GUARANÍES A Gs. 10.000.000 


AVALON 
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Fuente: BCP. Datos en millones de dólares. Abril 2024 


SISTEMA ELECTRÓNICO - RENTA FIJA 


%deltotal Volumen en G. 


97,83% 9,196 mil millones 


> OS 


ESPAÑA 


FÚTBOL 


BALÓN DE ORO 
DE MARADONA 
SERÁ SUBASTADO 
FINALMENTE 


Los herederos de Diego Maradona no 
lograron la suspensión de la venta del Balón 
de Oro que le fue entregado al legendario 
exjugador argentino en 1986, según una 
decisión del tribunal de Nanterre, en Francia. 
El trofeo fue robado durante un atraco a un 
banco en octubre de 1989 en Nápoles. 


Junta extraordinaria en el estadio Cívitas Metropolitano para este mes 


El Atlético prepara una ampliación de 
capital de 70,7 millones de euros 


Expansión, España 


1 Consejo de Ad- 

ministración del 

Atlético de Madrid 

convocó una junta 
general extraordinaria en 
el estadio Cívitas Metropo- 
litano para los próximos 24 
y 25 de junio para la apro- 
bación de una ampliación 
de capital de 70,7 millones 
de euros mediante la emi- 
sión de 378.352 nuevas 
acciones con "el objetivo 
de mantener la competiti- 
vidad del equipo”, según 
informó el club. 


En el primer punto del or- 
den del día está incluida la 
"ampliación de capital en 
3.215.992 euros, mediante 
la emisión de 378.352 nue- 
vas acciones ordinarias, re- 
presentadas por medio de 
títulos nominativos, perte- 
necientes a la misma clase 
y serie que las ya existen- 
tes, de 8,5 euros de valor 
nominal y con una prima 
de emisión de 178,60 euros 
por acción, lo que supone 
un total de 70.789.659,20 
euros, a razón de 187,10 eu- 


ros por acción". 


Los accionistas de la socie- 
dad tienen derecho de sus- 
cripción preferente, según 
añade la convocatoria, que 
recoge otros puntos del 
día: la autorización para la 
venta de una participación 
minoritaria de la sociedad 
filial Atlético de Madrid 
International Holding, S.L; 


la ratificación de la consti- 
tución de la sociedad filial 
Nasas Madrid, S.A, y la in- 
tegración del Atlético Ma- 
drileño en la estructura del 
Club Atlético de Madrid, 
entre otros. 


"Podrán asistir personal- 
mente a la Junta General 
convocada los accionis- 
tas que sean titulares de, 


al menos, 4.918 acciones 
inscritas a su nombre en 
el registro de acciones no- 
minativas de la sociedad, 
con cinco días de antela- 
ción a la celebración de la 
misma, pudiendo obtener, 
hasta el inicio de la Junta, 
la correspondiente tarjeta 
de asistencia", explica la 
convocatoria firmada por 
Pablo Jiménez de Parga, 


LOS 
ACCIONISTAS 

DE LA SOCIEDAD 
TIENEN DERECHO 
DE SUSCRIPCIÓN 
PREFERENTE. 


secretario del consejo de 
administración del club 
rojiblanco. 


"Los accionistas que no 
sean titulares del número 
mínimo de acciones exi- 
gido para asistir podrán 
delegar por escrito la repre- 
sentación de las mismas en 
un accionista con derecho 
de asistencia, O agrupar- 
se con otros accionistas, 
hasta reunir las acciones 
necesarias, confiriendo su 
representación por escrito 
a uno de ellos", añade el 
documento. 


NOVEDADES 

Por otra parte, ya empieza a 
sonar el mercado de pases 
de Europa. En esta opor- 
tunidad, Rodrigo De Paul 


178,60 


EUROS POR , 
ACCION SERIA 
LA PRIMA DE 
EMISION. 


reveló cuál será su futuro 
luego de la competencia 
en Estados Unidos. Actual- 
mente se prepara para la 
Copa América con la Selec- 
ción Argentina y sigue eri- 
giéndose como referente 
en Atlético Madrid. 


"Estoy encantado en el 
club. Depositó mucha con- 
fianza en mí, por lo tanto, 
voy a seguir el año que vie- 
ne”, expresó el 'Motorcito' 
en conferencia de prensa. 

De esta manera, el ex me- 
diocampista de Racing 
despejó las dudas sobre un 
cambio de aire y continua- 
rá bajo la conducción de 
Diego Simeone. Mientras 
tanto, la delegación coman- 
dada por Lionel Scaloni se 
va formando en Argentina. 


COPA DEL MUNDO 
Mundial 2026: inician cambios en estadios de México 


El Economista, México 


menos de 750 
días de que inicie 
el Mundial de 
Futbol 2026, se 
revelan los cambios más 
importantes del estadio Az- 
teca, escenario del juego de 
inauguración, que podría 
ser remodelado por la em- 
presa Populous, misma que 
entró en charlas para llevar 
la construcción del estadio 
de Tigres en Monterrey, el 
cual tiene la meta de estar 
concluido en el 2025. 


El inmueble de la Colo- 
nia Santa Úrsula cumplió 
esta semana 58 años y el 
contexto del país y sus 
alrededores cambió. Ne- 


cesita mejorar en accesos, 
herramientas en el uso de 
recursos como el agua y 
negociar con los dueños de 
los palcos para remodelar y 
establecer las normativas 
de su ocupación durante el 
torneo internacional. 


“Eso lo estamos viendo 
todavía con la gente de 
FIFA, en cuanto tengamos 
algo, habrá algo. Estamos 
buscando darles el mejor 
servicio a toda la afición. Se 
está viendo de qué manera 
se llega a un mejor arreglo 
para todos”, dijo Emilio 
Azcárraga, propietario del 
América. 

Después del bicampeonato 
del Clausura 2024, que tam- 
bién significó el título 15, 


El inmueble de fútbol más grande de México entra en 
remodelación a dos años del Mundial 2026. 


las autoridades del estadio 
Azteca y del club comen- 
zaron a tocar el tema de la 
remodelación, que tomará 
unos 18 meses. Entre los 
cambios, se tendrán nue- 
vos vestidores, las gradas 
serán de butacas, la zona de 
prensa será reubicada, se 
aumentarán las pantallas y 
se tendrán 3,000 espacios 
de estacionamiento. En ju- 
nio del 2022, Yon de Luisa, 
aún como presidente de la 
Federación Mexicana de 
Futbol comentó que la in- 
versión sería de aproxima- 
damente US$ 150 millones. 


"Todos los arreglos que se 
tengan que hacer son inver- 
siones privadas. En el caso 
de Guadalajara y Monterrey 


son estadios muy moder- 
nos que cumplen práctica- 
mente con el cuaderno de 
encargos de la FIFA y se les 
tendrán que hacer inver- 
siones menores, como la 
estandarización del terreno 
de juego en las 16 sedes, 
con sistemas sofisticados 
de drenaje y ventilación. 
Esperamos que estas se 
realicen a finales del 2024, 
quizás hasta el 2025 en los 
campos, pero la inversión 
más grande es en el Estadio 
Azteca”, señaló. 

Por otro lado, Giovani Gu- 
tiérrez, Alcalde de Coyoa- 
cán comentó que el estadio 
tendrá una remodelación 
menor, dentro del Azteca, 
cumpliendo con los están- 
dares internacionales. 


